El otro tipo de sistema de importacién temporaria se aplica a
mercaderfas que no estdn incluidas en los articulos ‘bajo cupo de
importacidn. En este caso, el exportador presenta el formulario de
‘"declaracidn detallada de la reduccién o exencién del derecho de
importacibn e impuestos internos" Jjunto con la Declaracién de
Importacién.  (Art,17 y 18 Ley de Aranceles Aduaneros). La mercaderia
‘8¢ retlrard de la Aduana tan pronto como sea expedido el permiso de
importacidédn. Cuando la mercaderia es llevada a la =zona franca el
transporte se efectuar& antes de la emisién del permiso de importacidn
sujeto a ap:qbacién.: Los productos deberan pasar por la aduana en el
transcurso de . la semana, El permiso de importacidn debe ser presentado
a -la -Advuana Jjunto con la declaracidn de exportacidn cuando se wvan a
exportar productos manufacturados.

La Ley de Aranceles Aduaneros {(Art.19) y la Resolucién Ministerial
para implementar la Ley de Aranceles Aduaneros (Art.47 y Art.54-2)
también contienen normas para .la "Reduccién, Exencidn, o Reembolsc de
log Derechos de Aduana sobre las Materias Primas para la Fabricacidn de
productos de Exportacidén". Se encontrard informacidédn wis detallada en
los apéndices 2~-A-1 a 2-A~3 en esta seccidn,

El sistema de #onas francas se podria utilizar con eficacia para el
mejor - desempefio- del sistema de admisidén temporaria. Un depbsito
industrial o fabrica franca es un lugar donde los productos pueden ser
‘sometidos a procesos -industriales con un permiso otorgado por el
Director General de Aduanas y donde la materia prima y los componentes a
'sexr incorporados a dichos productos para su reexportacidn se pueden
importar libres de impuestos. Al 1 de Enerc de 1984 habia 1.265
dep&sitos francos en 'Japén. El periodo durante el cual se pueden
almacenar los productos importados para su posterior procesamiento o
industrializacidn en el depdsito industrial franco es de dos afios, pero
puede ser extendido si se lo autoriza.

El transporte de mercaderia entre dos zonas francas se efectuard
con la aprobacién del Director General de Aduanas. ILa mercaderia,
nacional o extranjera, puede ser introducida o retirada de la =zona
franca bajo la vigilancia de un empleado de aduanas después de haberse
presentado por adelantado un informe a la O©Oficina de Aduana
correspondiente. ~Sin embargo, se introdujo el sistema de auto control
v; si asi lo decidiese el Director General de Aduanas, el propietario
tiene la responsabilidad de controlar y registrar el trafico de la
mercaderia. Este sistema se aplica a un 97,7% del total de las zonas
francas del Japén desde enero de 1984,

2-2-8 Financiacién para la Promocidn de Exportaciones

El sistema de financiacién para la promocién de las exportaciones
en la Argentina en este informe incluye la financiacidn de exportacones,
las lineas de crédito para las exportaciones, los acuerdos bilaterales
de intercambio compensado y los seguros de crédito para la exportacidn y
excluye la financiacidén de importaciones para las importaciones
temporarias, cuyo detalle no se encuentra disponible,
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El sistema de financilacidén de las exportaciones se divide en tres
categorias, a saber: prefinanciacidn, flnan01ac16n v postflnanciacién.

Bl actual 31stema de preflnanclaCLOn y financiacién fue establecido
en 1981 y el de postfinanciacién en 1982, De acuerdo:con el informe del
Banco Mundial en 1985, la cantidad anual del total de la Financiacidn de
las Exportaciones durante los tres aflos que van de 1982 a-1984, ha ido
en aumento, aungue la financiacidén que cubre las operaclones a-plazo
diferido ¥ el intercawbio compensado ha ido en ‘disminugidn.- El saldo de
la . financiacidn ha aumentado considerablemente desde 1984 ¥y eésta
tendencia ha contlnuado hasta ahora (Mayo:1986). Esto significa que las
exportaciones con pago diferido y el intercambio compensa&o ge: han
expandido en forma notable  dltimamente. Por . otro lado, - 1a
preflnan01a01on, que ha aumentado desde 1983, cayd abruptamente a
principios de 1986, Esto sugiere que ‘el fondo para prefinanciacién a
una  tasa preferencial de interés de ‘sélo un 1% ha  mermado
considerablemente. Este hecho es coincidente con las opiniones de. los
exportadores que se han quejado de. la escasez de fondos @ para
prefinanciacidén en el Banco. Central. ‘ '

El fondo de prefinanciacidn ha side escaso para el pequeﬁo vy
medlano -exportador. La segunda. etapa del Plan Austral 1nst1tuye la
creacién de un fondo para financiar exportaciones de #40 millones para
canalizar hacia esas industrias. Se - espera que el sistema: de
prefinanciacidén para Jlos Programas Especiales de  Exportacidn sea
implementado para cubrir ese déficit. :

Bl sistema de post financiacidn fue introducido en 1982 y el
movimiento y saldo de esta financiacidn ha ido en aumento a pesar de.las
opiniones de los exportadores que sostienen que el fondo a tasa- de
interés regulada es ‘escaso. Sin embargo, en lo gque respecta al monto
total de financiacidn de. exporta01ones, se puede -afirmar. ‘que 'eh la
Argentina la financiacién de exportaciones puede considerarse suficiente
para cubrir las exportacicnes industriales actuales (Cuadro V-2- -6},

Cuadro V-2-6 Saldos de la Financiacidn de Exportaciones

(en millones US$)

1983 1984 1985

Prefinanciacién 344,1 483,8 403,8
FR 153 344,1 483,8 131,7
A 598 - - - 272,1
Financiacidn 662,0 640,3 © 740,22
Post-financiacién 3,8 27,3 148,0
Total General 1.009,9 . 1.151,4  1.292,0

Feunte: Banco Central de la Repfiblica Argentina
Referencia: Al fin del periodo
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‘Bl -gobierno argentino extiende lineas de crédito de exportacién a
terceros paises con el fin de facilitar las exportaciones argentinas.
Los créditos alcanzan aproximadamente los US$640 millones por afio,
inqluyendo US$470 millones para ser utilizados con paises en virtud de
convenios comerciales bilaterales o acuerdos de intercambio compensado.

El aumento de financiacidn de acuerdos de intercambio compensade y
el comerclo a plazo diferide evidencia el aumento en estos tipos de
exportaciones desde 1985 en adelante a pesar que las estadistlcas no
estén disponlbles.

‘ - El r301ente desarrollec mundial del ‘intercambio compensade puede
justificar el enfoque positivo del gobierno argentino a la promocidn de
este tipo de operacifén. Puede ayudar a promover las exportaciones pero
puede ' tener muchas falencias 'y  acarrear problemas diffciles de
solucionar.. Por ejemplo, no permite el ingreso. de divisas, las
importaciones tienden a ser de precic alto y baja calidad, existe una
falta de redes .informativas para. localizar compradores de productos
argentinos. o de los productos de la contraparte, presenta la dificultad
de balancear el intercambio, etc.

Con referencia al sistema de Garantia de Créditos de Exportacidn,
el informe del COMEX propone implantar un sistema gue cubra los riesgos
ordinarios y mejorar los lentos procedimientos de las compafiias que
garantizan los créditos.

La Compafiia Argentina de Seguro de Crédito a la Exportacidn S.A.
(CASC) fundada. en 1967 y con vigencia de acuerdo con la legislacidn
sancionada en 1969, es la responsable en materia de seguro de cr&dito a
la . exportacidn, Se trata de una comafifa  privada, propiedad de
aproximadamente 140  cowpafifas de seguros gque operan en la Argentina.
CASC brinda cobertura de riesgo comercial por su propia cuenta y cubre
riesgos extraordinarios come el politico por cuenta del Gobierno. De
acuerdo con una estadistica de la Secretaria de Comercio Exterior e
Industrla, el monto garantizado por el Gobierno por riesgos
extraordinarics en el afic 1985 fue de 464 millones de dblares
estadounidenses y por riesgos ordinarios de 25 millones de dblares
estadounidenses. La profundidad del andlisis que se requiere para
garantizar el crédito a la exportacidn depende del riesgo existente en
el pais de destino. Las primas por riesgo politico varian de 0,4% a un
2,5% por opera016n y elle depende del pais de destino y de las
condiciones del seguro. Cuando los exportadores fracasan en su intento
_de obtener una cobertura de crédito a la exportacidn, recurren a hancos
extranijeros con el propdsito de obtener garantias bancarias en el caso

de xiesgog ordinarios.



9-3 Actividades de las Organizaciones para la Promocidn de la
Exportacioén : :

2.3~1 Acgtividades para el Desarrollo del Mercado

{1} Informa01on de mercado

Las actxvxdades para el desarrollo del mercado ‘soi 1levadas a
cabo por la Secretaria de Industria Y Comercio  Bitekior ¢ 1os
agregados comerciales en el exterior. La informaclbn de mercados en
el exterior se recopila en las oficinas. de los’ agregados comerciales
situadas en 63 ciudades - en todo el mundo y la envian a. la Secretaria
para su posterior distribucién o directamente a los exportadores o
asociacionas de exportadores si asi lo requieren,

Bas&ndose: en la- 1nforma01én enviada - por . los agregados
comerciales, - el ‘gobilerno estd planeando éstablecer un Banco Comun ‘de
Datos y un sistema de computacidn con proceso 1nstanténeo, del cual
todavia no hay detalles disponibles. Considerando que la- informacidn
ests limitada a datos b&sicos de mercado y que los exportadores deben
efectuar un estudio mas amplio. acerca del potencial de vehta de sus
productos especificos, deben tenerse en cuenta’ los 31gu1entes
principios: ' : : ’ o

1) Los datos basicos cubren una gran variedad de temas y la mayor
parte de ellos pueden obtenerse a través de' publicaciones
oficiales. De todos ellos, los datos mis importantes son ‘los
referidos a las normas y  politica de importacidn, aranceles
aduaneros, estadisticas de importaciones, tendencias de 1a oferta
y demanda en general- y guias de importadores. = Estas

“publicaciones deben,-enV1arse inmediatamente después de su
puhlicacién a las bibliotecas para la ‘consulta por parte'de los
exportadores.. Estas bibliotecas gdeben establecerse en todos 105
centros 1ndustr1ales de. 1mportanc1a.

2) Los datos basicos de informacién que'se'récojan de un pais deben
ser de temas determinados y se lo debe hacer en forma continua.

3} Se determinardn los productos prioritarios para cada mercado y
también se debe recopilar la informacidén de mercado referida a
las tendencias de la oferta y la demanda, el comportamiento“de
jos. competldores o consumidores y otros factores 1mportantes que
afecten las export301ones argentinas.

4) Se deberia establecer un sistema de investigacidn de mercado. 5Se
podrian -trazar los. perfiles del mercado para los productos
prioritarios. Se podria realizar un programa de investigacidn de
mercado a pedido de los interesados, como se hace en el caso
japonés. '
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En Japén la JETRO (Organizacién para el Comercio Exterior del
Japbn}. recopila diarios, revistas comerciales, publicaciones de cada
gobierno, organizacones internacionales y editoriales privadas, guias
comerciales, gufas telefénicas, material estadistico referido a 1la
chnomﬁa, industria, inversiones, finanzas, comercio internacional,
produccidn,. consumo, etc. La. JETRO también utiliza estadisticas de
come;cio internacional .en- cintas magnéticas, de organizaciones
.Internacionales y principales paises desarrollados.

Estos materiales son Gtiles para que los exportadores realicen
estudios ‘de mercado preliminares. En respuesta a pedidos de varias
asoclaciones industriales la JETRO también ha llevado a cabo programas

“extensivos de investigacitén 'de mercado en una primera etapa para

promover las exportaclones de la peguefia y mediana industria y ha
establecido3un gistema para realizar investigaciones de marketing a
pedido. de  pequeflos " exportadores ' particulares recomendados por
"agociaciones o gobiernos’ locales, bajo la condicidn gue dichos
—exportadorés cubran el'50% de los gastos.

~.Estas activ1dades pueden insumix vna considerable cantidad del
presupuesto asi como de trabajo y entendemos que ‘@l gobiernoc argentino
no. tiene intenciones de acometer un plan tan ambicioso para ampliar
lag  actividades con el objeto .de recopilar informacién de mercado y
-.sequird un enfoque més  pragmitico en este tema; sin embargo, se
deberia recopilar el material informativo minimo necessario al menor
costo posible y se deberian realizar algunas de las actividades de
investlgac1on ‘de ' mercado. Las actividades de los agregados
comerciales fuera del pais comprenden aguéllas relacionadas con ferias
comerciales, misiones comerciales, relaciones piblicas, negociaciones
comerciales, conferencias, etc. Pueden no . tener tiempo suficiente
para prestar' los servicios de informacién de mercado. 5i fuera
imposible aumentar el namero de los agregados comerciales, se podria
- gontratar personal . local - con experiéncia para recoger material
informative b&sico 'y afin  para efectuar breves trabajos de
investigacién de mercado. ' '

(2) - Fondo para la Promocidén de Exportaciones

El- Fondo para la Promocidn de Exportaciones fue establecido por
la Ley de Promocién de Exportaciones para respaldar varias actividades
de promocidn del mercado realizadas por exportadores y asociaciones de
exportadores y - asociaciones de exportadores, que  incluyen la
participacién en ferias comerciales internacionales, publicidad en el
exterior, misiones comerciales, establecimiento de depdsitos en el
exterior, = celebracidén de semiparios nacionales, programas de
desarrollo técnico para la adaptacidn de productos, etec., y cubrir los
costos de obtencién de los servicios de organizaciones internacionales
vy los de los organismos para la promocién del comercio interno asi
como el costo de obtener la certificacién de calidad de exportacidn.
Este sistema, similar al aplicado en otros paises en vias de
desaxrollo, puede ser de gran ayuda -para  la pequefia y  mediana
industria gque intenta promover sus exportaciones. El ntmero de la
participacién oficial en las ferias comerciales internacionales



deberia ser aumentado de las sélo 6 participaciones con las que cuenta
el programa anual actual. S

(3) Activ;dades de las asocia01ones de excrtadores

Las actividades de las a3001a010nes de exportadores soh. utiles
para los exportadores. En la Argentina -‘hay varias -asoclaciones
independientes de ezportadores no agrupadas  en una federaclén.‘ - ha
Camara de Exportadores con sede en Buenos Alres, que ‘cuenta. con 380
mienbros en el Gran Buenos Alres, ‘es sumamentes - actlva como: una de las
organizaciones centrales  del Consejo Agsegor. de Comercio Exterior
(CACE), El CACE agrupa alrededor de .70 ° nuembros ‘titulares 'y 300
miembros asociados, incluyendo . asociaciones’  de exportadores,
asoclaciones 1ndustr1a1es, cémaras de comercio, etec. Las actividades
principales  de -la Cémara de. Exportadores - son la . celebracion de
seminarios y conferenciag, la organizacidn de la partlclpa01on en- 1lasg
ferias. -de  -comexcio . internacionales, misiones comer01ales,,,-la
propagacion de la 1nformac1on, etc., ademds: de los trapajos propios de
la organizacién. Se han estado ocupando en ‘celebrar conferen01as para
resumir las. opiniones 'de los miembros con respecto. a las normas ¥
reglamentaciones de la Ley de Promocidn- de las Exportacxones y .-para
presentar ‘propuestas para una mejor 1mplementac16n de- la Lav.

" Cuentan ‘con . subcomlslones parar dlscutlr dlferentes - temas
relatlvos a las exportac1ones tales como - finanzas, leyes, - aduanas,
transporte, etc., pero no problemas de la industria. en particular; de
los que se ocupa la Unién Industrial Argentina. Esta es también una

.de las organizaciones centrales agrupadas en el CACE v la organlzadoxa
del COMEX (Congreso de Comercio Interna01onal) que se celebré en
Cordoba en junlo de. 1986. : :

La Cémara de Exportadores con sede en Rosarlo, que cuenta con-170
miembrosg, -es:también tan activa como su par de Cordoba, : .que “cuenta con
un - nimero s;mllar de miembros,  Sus  actividades’ comprenden' la
celebracién de ferias comerciales internacionales -en . Rosario; la
produccién de ‘peliculas de promocidén de las exportaciones, 1la
recopilacién de informacién técnica asi como también de informacién de
mercado de. los distintos productoes, al anvio de estudlantes a Méjico,
la crganizacidn de misiones de 1nvest1gaclén de mexcado Yy comercxo,
etc, - Planean fundar una Escuela_ de -Comercio -Internacional y un
depbsito franco dentro. del predio del aeropuerto.. En general, las
actividades de las asociaciones de exportadores parecen muy activas y
se intensificaran ain mas. Las. actividades de . la asociaciocnes -de
exportadores organlzadas por . ramas de la industrma también deberian
ser fortalecidas. -

2-3-2 Normas Indﬁstrialas

La politlca 1ndustr1al tiende a la reactlvaCLGn de la 1ndustria
argentina, gue por mucho _Liempo ha. estado protegida por la politica
industrial orientada hacia la sustitucién de. las import301ones.' En 1985
la:inversidn industrial y el gastoe en investigacidn y desarrollo éayeron



-a menos del 5% y a alrededor del 0,6% del PBI, respectivamente. La

competitividad. de la industria argentina se ha visto en gran medida
reducida en razdn de la. falta o descuide en la introduccidn de mejoras
tanto en las instalaciones como en las técnicas de produccidn,

La reaqtivacién de la industria argentina y la promocidn de las
~exportaciones - industriales son -los - puntos centrales de la actual
~politica de promocién industrial, Tos estudios del desarrollo de la

tecnologia industrial 'son 1llevados a cabo por el INTI (Instituto
Nacicnal de Tecnologla Industrial), fundado en 1957 y también por los
institutos locales - de investigacién tecnoldgica situados .en otros
centrog 1lndustiales, ‘ : :

_ Sus actividades comprenden estudios sobre tecnologia industrial
aplicada con la colaboracién de fabricantes, desarrollo y ‘disefioc de
productos, tecnologia de procesamiento, tecnologia la conservacidn de
energia, etc., temas que son de utilidad para los industriales. Sin
embargo,- no .se- ha escuchado que la aplicacién de sus avances
tecnoldgicos a las industrias y al desarrollo de nuevos productos haya
tenido é&xito. Sus servicios incluyen la inspeccidén de materiales y la
certificacion de calidad de las exportaciones. E1 desarrollc del disefio
de productos es ‘esencial para la  promocidon de lag exportaciones
industriales. No obstante, lda actividad de la seccidén de disefio de
productos ‘del INTI ha disminuido notablemente. Las normas industriales
son . establecidas por el IRAM {Instituto de Racionalizaciébn de
Materiales}, que es una organizacién privada sin fines de lucro creada
en 1978. Hay alrededor de 6000 normas que no son obligatorias para los
fabricantes. S6lo 80 fabricantes usan 300 normas IRAM. Las. normas se
dictan siguiendo las -normas internacionales, antecedentes de paises
desarrollados y organizaciones internacionales, tales como la OMS. Se
dice que el nivel de las normas establecidas es algo inferior que el de
las normas internacionales. £l uso de normas IRAM es obligatorio cuando
se trata de granos, carnes, productos medicinales y compras oficiales.
En. ocasiones sé llevan a cabo inspecciones de calidad de 1las
exportaciones, principalmente a pedido de paises latinoamericanos. CUBA
exige normas IRAM en las importaciones de Argentina. Actfian como drgano
de- inspeccidn para el Departamento de Transporte de los Estados Unidos
para exportaciones al territorio de EE.UU. Existen oficinas de
representacién de las organizaciones internacionales de inspeccién para
realizar servicios de inspeccidn para los exportadores argentinos.

El- sistema de certificacién de calidad de 1la exportacién fue
establecido en la Ley de Promocidn de las Exportaciones, peroc el
gobierno afin lo tiene en estudio.

2-3-3 Pargue Industrial

Bl parque industrial es un medio importante para la promocidn de
las exportaciones, Los parques industriales: en la Argentina fueron
establecidos por una ley especial y situados bajo la jurisdiccidn de los
gobiernos provinciales para promover tanto el desaryollo industrial como
el deé desarrollo urbano de las economias locales. Hay muchos parques



industriales en diversos lugares del: pais; sin embargo, el indice de
radlcac:n.én es muy limitado debido, en la mayoria de los casos,a- la
escasez ‘de infraestructura y, en parte, & la politica de venta ‘da “los
industriales. Los- goblernos locales. otorgan waximos beneficios fiscales
a las industrias gque desean radicarse y hay diferencias - entre los
beneficios que dichas- automdades Dbrindan, - Cualesquiera . Sean los
objetivos, la ubicacidn de las- mstalaciones para la produCc:ién ‘es ‘muy
importante para los industrialés que 1nvierten. ‘Los industriales que
exportan elegiran una ubicacidn cercaha a. los puertos. Un pardque:
industrial privado cerca de Buenos Aires puede -ser la mejor ubicacién
para gue los - industriales gue exportan establezcan sus plantag de
produccidn, La zona de libre comercio establecida en la ‘regibn mis
austral del pails presenta problemas de alto costo de mano de obra y de
instalaciones portuaiias. . e _
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2-h Anexost. Sistema Japonds de Importacién Temporaria para Reexportaciénl)

Z-A<1l Ley de Aranceles Aduaneros (Art, 17-19)
{Exencién de los Derechos dn Aduana para Reaxportaciédn)

JArtioulo 17, - Todos los. productos importados especificados en cualquiexa de los subpirrafos a
continuacidn, quedardn: eximidos del pago do los derechos . de aduana pertinentes; segln _ se
detarmine por Resolucién Ministerial, sl fueren exportados dentro del afio (o dentro del perfodo .
que sa establezca por. Rasclucién. Hinisterial, en el caso de los productos aspecificadeos en el
aubphxrafo (11)). o dentro del periode que determlne el Director General de Aduanas cuando el
miamo fuese :mAs prolongado que el antedicho, en el caso de aguellog productos cuya aprobaclén

- hays #ido .otorgada por el. Director General de Aduanas, segin se establezca. por Resolucidn
Hinisterial, y cuando mediaren causas que hicieren inevitable prorrogar dicho perfodo) a partir
de la fecha de. otorgamiento del permiso de importacidn correspondiente,

(1) Productos para procesar o utilizar en el procesamiento, segin se establezea por Resolucitin
Ministerial._ ’

(2) Contenedores para productos importados, segin se establezea por Resolucidn Ministerial.

(3

—

Productos ‘para utilizar come contenedores para productos de exportacién, segin ae
esgable;ca por Resolucidn Ministerial. .

!43_Proﬁﬁct§s para xéparar.
{5} Articulos ﬁara la investigacibn clentifica,

{6

—

Articulos para ensayos.

{6-2) ﬁrﬁichlos_que_eﬁalquier persona que exporte.o importe mercaderla utilice con el prophsito
de ensayar la capacidad o rendimiento o verificar la calidad de los productos objeto de la
exportacidén o importacidn.

{7} Muegtras para recibic Srdenes o para elaborar, o. fotografias, pelfculas o modelos o
cualguier otro artficulo similar que se utilice sdlo como sustituto de dichas muestras.

(7-2) Art;chlos para utilizar en torneos aﬁléticos‘internacibnales, conferencias internacionales
y similaces, ) .

Artfculos para ld actuacién de artistas en gira que ingresen a Japén e instrumentos vy
equipos de filmacidn a utilizar por prodyctores de peliculag que ingresen a Japin.

{3}

—

I}

—

Articulos para exhibir en exposiciones, exhibiciones, competencias, ete.

{10) Automdviles, embarcaciones, aeronaves o cualquier otro bien, segin se establezca por
Resolucidn Minlsterial, que cualquier persona introduzca consigo en Japén o importe
séparadamente, segln ze establezca por Resolucidn Ministerial, como bien no acompafado,
.slempre que dicha peréona ingrese a Japdn con otro propdsito que no sea el de fijar su
residencia en el pais y que dichos bienes sean para-uso personal. . .

{11) Productos, segGn se establezca por Resolucién Hinisterial, gque, en virtud de las
diapoaigidnas de cualquicr acuerdo al respecto, se encuentren eximidos de pagar los
dexechos .de aduana bajo la condicidén que deben ser exportados dentro de un determinado

 periodo después de su importacién. .

2, Las disposiciones del 3er. parrafo del artfculo 13 se aplicar&n conforme al principic
‘mutatis mutandis' 'a los casos de exencidén del pago de los derechos de aduana en virtud de lo

establécido en el pérrafo anterior.

3, bualquier;gafsona.que hubiera gozado de la.franquicia establecida en el parrafo 1 debera, al
aiportar los bienes eximidos del pago de los derechos de adpana, y dentro del perfocde estipulado
en diche pérraio, informar a . la aduana a los efectos pertinentes, segfin se establezca por

Resolucion Hipisterial.

4. En casc que los bienes eximidos ds los derxechos de aduana en virtud de lo dispuesto en ‘el
phrrafo 1 no. fussen exportados dentro del perlede establecido en dicho parrafo o .se les diese un
uno difsrents de los especificados en cualguiera de los subpirrafos de dicho pirrafo, se cobrarin
inmediatamente los derechos de cuyo pago hubleran sido eximidos.

1) 'heigé fegsoluciones y otras Reglamentaciones de Japbn Referidas a las Divisas y al Comercio
‘Exterior, 1986, Chuo Shuppan Kikan Co.
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8, La condiclén coptenida en -2l phyxato 7 del articule 13 se ‘aplicard conforme- al-
principlo 'mutatis mutandis' en sl caso queé los derschos de adusna n:mt recauden de acuartjo con lo
estipulado en el parvafo anterior. En edte caso lom tétminos ‘1aar_mater_ia‘a_ p::ima_s parh
slaborscién o los productos qlaborados a partir de allas' y __‘-Elaslmater_ias brimas’ para alaboraclén
a cuye favor se otorgb la autorizacién qua se menciona.en la condiclén- contenida en el parrvafo.
anterior" que apardcen en la ctondlcidn establéclda en el parrafo 7 de dichaarticule, dsherdn

1nerse come “"dichos biengs®,
iReduccidén de los Derechos pai‘a la Recxportacién)

Articulo 18. .- Segin se estipule pot . Resoluclén Minlsterial, ‘se po‘dr&nrr‘edu?ir‘_ tow deractios de’
aduana. gue graven aguallos productos que;  establecidos por Rasolucién‘ﬂ;n;uger;a;,_ na puqc_]gn_
utilizar por un largo perfodo de’ tiempe y Sean importados con el objetc de p_amil:.i_r_l su 18O
temporario’ en Japén, ‘por lo geperal en virtad de’ un conirato de alquilex o ‘an”velackdn Son. .el
cumplimiento. de-un contrato ¥ que sean exportadas dentro de ‘1os dos aﬁ:_)s. q_den_tj.ro del_-pgr_i_‘odo._ de
tiewpo que se determine por - Resolucién Hinisterial, y ‘que "se puedan  wsar por un parlodo’’
especialmente largo {mencionads en el pérrafe 3 a continuacibn de lgual manera} a Ea_rt;i{_dg la
focha del pexmiso Qe importacién. : ‘ : s - -

2. Cusndo los derechos de aduana Se reduzcan de acuerdo con las disposiciones del péarcrafo
anterior, el .Director 'General. de Aduanas puede exigir el depsito de una flanza, ‘que gord
equivalente al importe de la reduccidn practicada en los dexechos de aduana. -

3., En el caso que los productos a los que se:lés redujeron log derechos. de- aduana segln el
pirrafo 1 no hayan sido exportados dentro de los dos afios a partir de la fechz dael permiso de
importacién, 1la redyccidn practicada en los derachos de aduena segfin dicho phrrafo, deberd ser
pagada de inmediato.,  En’ este case la estipulacién del pArrafo S 8¢l articulo anterlor se
aplicari conforme al principio ‘mutatis mutandis®. : o ’ :

4., Las. eétipulgciones del parrafc 3 del  articulo anterior ge ‘aplicarin “gonforte’ al
principio 'mutatis mutandis' a cualquier parsona a la que se le hayan reducido lba'derechoa_dg
adeana segin lo establecdidc en el pirrafo 1. : N : :

{Reducoién, Exencién o Reembolsc de los Derechos de Adwana sobre Materias Primas para Elaborar
productos de Exportacidn) :

Artfculo-19.  Se podrd reducir, eximir o reembolsax el pago total o parcial dé los derechos de
aduana, segin se estipule por Resolucidp Ministerial, que graven cualquier materia prima
importada que vaya a fer usada para elabrorar mercaderia de exportzclén y que sed determinada por
Resvlucién Ministerial, siempre que. dicha elahoraci6n se llave a cabo en una planta’ aprobada por
el Director General de Advanas y que los productos elaborades a partir de dicha mateia prima sean
exportados. -En este cago, s58lo se efectuard la redudcibn o 2xencién de los dereches ‘de aduana
cuando dichos productos sean exportados déntro de- los dos- afios {o, con xepecto & los productos
manufacturados de acuerde con el pirrafo 3, dentro 'de un pericdo de tlenpo que egtablezeca el
Pirector General de Aduanas dentro del limite de un afio) ‘a partir de la fecha' del permiso de
importacidn de dicha materia prima. :

2. ' Las estipulaclones de loé pArrafos 2 a 6 y 8 del articulo 13 apli¢arin ‘mutatis mutanals' an
el caso gue los derechos de aduana se redizcan o éximan de &cuerdt con el pérrafo ‘antericr.. En
‘este caso, la primera oracién del ‘parrafo 6 del artieulo 13 se leer& “"las materias primag:a las
cuales se les redujo o exceptud 2l pago de los derechos de aduana de acuerdo ¢on al piriafo 1 del
articulo 19 o los productos elaborados a partir de dichas. materias primas no podrén,- dentro de
los dos afios o con respecko -a productos -manufactiurados de acverdo con las estipulaciones del
pirrafo 3 de diche articulo, dentro del perfodo de tiempo establecido por el Director ‘General de
Aduanas ‘dentxo del tiempo limite de 'un afie) a partir de la fecha del permigo de” importacién dé
las materlas primas, ser destinadas para otro usc que no emea el espscificado en’el pérrafo 1 de
dicho articulo o transferidas en forma tal que- pudieran ser utilizadas para otxo uso gue aguél
especificado en- dicho pérrafo, o destipnadas para otro :uso qie no sea ¢l de exportacidn o
transferidas en forma tal que pudieran ser destinadas en otro use que no sea el de exportaciém.”

3. Cuande cualquier producto sea manufacturado con la aprobacifén del -Director General de
Aduanag de acoerdo con el pArrafo 4 del articulo 13, que se aplicd 'mitatis’ mutandis'en el
phrrafo anterlor; a partir de materias primas a las que se les redujo o exceptud el pago dé 1os
derechios de aduana segfin el parrafo 1 {que. en éate articulo se denominsn. "materias primas para 1a
elaboracidn de productos de exportaci6n”) en cowbiancidn con cualquier otra materis prima de tipo
similar y cvando los productos que de este modo mamifacturados tengan la. misma calidad gque
aquillos. que hubieren sido manufacturados excluszivamente con materfas prinds para 1a elaboracién
de productos ‘48 exportatién’ cuando dichos productos sean exportados dentro del perfode de. tiempo
establecido por el Director General de Aduanas dentro del: tiémpo limite de un-afio 8 paitir de la’
fecha del permiso de lmportacién de-dichas materias primad para la' elshordclén de productos de
exportacidn, la cantidad de materia prima ‘que sea necésaria para la. elaboracin de dichos
productos serf considerada, dentro del limite de la cantidad usada para la &laboracisn de’ dicho
preducto de exportacibn, segin se establezca por Resolucifn Ministerial, como utilizada para
elaborar dichos productos de exportacidn, ’
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4, Lophdpyuchoa=da aduana cuyo pago se hubiese reducido o exceptuado se exigir&n de inmediato
an cualgitiera do los gasos eriumorados en cualquiera de los siguientes subpirrafos a toda persona
que dncurra en las situsclones mencionadas en cualguiera de dichos subparrafos. En este caso la
condiolfn contenida en el pérrafo 7 del articuio 13 se aplicarh 'mitatis matandis',

(1} Cuando una autorizaciSn meglin lo. estipula la condicidn contenida en el pirrafo 6 del
ar;ioulp }3 que ‘se aploja 'mutatls mutandis' en el parrafo 2, se otorga con respecto a
mgtegiﬁs.primaa,para_la elaboracién de productos de exportacién o cuande los materlales
-para_la. elaboracisn .del producto de exportacidn se destinan para otro use que no asean
aguélios que enumora el parrafo 1 sin dicha apyobacién o se transfleren en forma tal que
pudiexen ser destinados para otros usos que no sean. aguéllos establecidos en el mencionado
pirrafo o cuando. la autorizacién tal gomo es té establecida en al condicidén contenida en el
phryxafo & del .articulo 13 que se aplica 'mutatis mutandis' en el parrafo 2, se otordue en
relacldn a los bienes o cuando los productos se destinan para otros usos gue. no sea la
exportacién o se transfieran para destinarios en otros usos que no sea la exporbacidn, sin
la menclonada autorizacién. : : .

{2} Cuando el informe establecide en el pirrafo 5 del artionlo 13, que se aplica ‘mutatis
mutandis' en el pirrafo 2, no.se hace o cuande los productos no se exportan dentro de los
dos alios (v, con respecto a los productos manufacturados menclonados en el pirrafo 3 dentro
dal perlode de tiempo establecido por el Director General de Aduanas en el pérrafo 1} desde
la fecha del permiso de importacidn de las materias para la elaboracitn de productosg de
exportacidn, )

{3) Cuando las materias primas para la elaboraciSn de productos de exportacién se ofrece para
su elaboracién en otro sitic gue no sea la fibrica autorizada por el Director General de
Aduanas de acuerdo con el pirrafo 1 o cuando son usadas en conkravencldn con el parrafo 4

~ dal articulo 13 que se aplica 'mutatis mutandis' en el parrafo 2, : :

5. . Con el cbjeto de aplicar las disposiciones relativas al reembolso de los darechos de aduana
de acuerdo con el pérrafo 1, se entenderf que las exportaciones a las que se refiere en el
mencionade pérrafo incluye el reembarque a' cualquier pais extranjero de cualquier . producto
jmportado que se elabore con las materias primas a las que se refiere el mencionado pérrafo en
corbinacién con productos importados gue constituyen las materias primas de productos en depdsito
franco.

{Exencidn de log Derechos de Aduana o Reembolses cuando se Exportan Productos elaborades con
Materiag no exentas de Derechos de Aduana)

Articulo 19-2.  Cuando se recibe alguna.orden de un pils extranjerc para adquirir productos gque
ge elaboxen en un depbsito franco industrial .y el Director General de.Aduwanas confirme, segGn lo
eatablecido en Resolucién Ministerial que es dificil fabxicar los productos con materias primas
importadas gue se utilizan en el depbsito franco industrial, y embarcarlas a un pals extranjero
dentro del pericde de entrega establecido en la orden, mientras. que -los productos elaborados en
los depbsltos frangos industriales. con materias primas no lmportadas similares a- las arriba
mencicnadas (o en caso de cualquier producto establecido por Resolucién Ministerial elaboradé con
materias primas no importadas) son embarcadas a un pals’  extranjero, serfn eximidas de  los
derechos - aduaneros de acuerdo: con lo establecldo por ‘Resolucibén Ministerial sobre productos
extranjeros similaves a las materias primas mencionadas que sean importadas por la persona que
elabord dichos productos dentro de los sels meses desde la fecha del permise de importacién (o
permiso de reembarque de aqui en-adelante ‘en:los parrafos siguientes mencionado de igwal manera)
de los menclonados productos, dentro de la cantidad a ser. confirmada por el Director General de
Adusnas de materias primas que no sean productos extranjeros que hayan sido usadas para la
elahoracién de dicho producto (o en el caso donde cualguier * otro producto se fabrique
simulténeamente durante el procesoc de elaboracidn de dicho producto una cantidad de acuerdeo con
1a . estableclda por Resolucién Ministerial como. correspondiente a dicho producto de la cantidad de
materia prima mencionada), o . i :

2. © En aaquellos casos en'que se considere necesario la utilizacién de bienes lmportados ne
exentos de impuesto como materias primas para la elaboracitn de productos de ewportacibn Gurante
su fabricacién en. depbSsitos francos industriales. debide a que 1la existencia de los blenes
importadog que estaban destinados a ser usados como materia prima ya han sido vsados o por
cualquisr . otro .motive, Yy .se- considere dificll poder aplicar en esas circunstancias las
estipulacionas del parrafo anterior, los mencionados productos importados sean ingresados, previa
autorizelsn del Director General de Aduanas, en el depbpito industyrial fi=zcal sin ningin cambio
en pu naturaleza y forma al momento de su importacidn dentro de los tres meses de la fecha del
permieo de impoktaci6n.y .los productos fabricados con los menclonades . productos importados  sean
exportados, los desrechos de adusna pueden, de acuerdo con una orden ministerial sex, total o

parcialmente reembolaados.

3, Las éstiﬁulaéiones del Art!cﬁlo 54 {obligacitén de llevar libros) y Articulo 58 (informe
gobre productos elaborados en depbsito franco) de la Ley de Aduana serfn aplicadas "mutatisg
mutandis® a la mercaderfia que entre en un depbsito franco al cual las estipulaclones del phrrafo

anterior le sesn aplicadas.
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2-a=2 Resolucibn Ministerial para la Reglamentacién da la Lay de Aranceles Adusneros Gcapitqlos
8-10} . .

CAPITULO 8 Exencidn de log Dexechos de Advana para Reexportagiones
(Descripcibn de los Productoa Eibres de Derechoa para su Procesamiento)

articule 31, Los productos segﬁn s astablezca por Roaoluclén Minlatorial en el suhup&rrafo (1}
del pirrafo 1 del articule 17 de la ley (Exenclién do derechos pars la raexpurtaclén da productoa

para su procesamiento) serén 1oz sigulentesy

(1) Productos importados para &allado, ‘asmaltado tabléado, incrustacién, esmaltado,
revastimlento, pintura de cuadros,  disefio, grabacién, Ellmacién, coloreado [ aatampado, Q
para laminado wetilico, :

(2) Procelanas o cer&micas importadas para realizar dibujoa -] disehos vidriados.

{3) Hilados, hilos, bramantes, etc,, y tejidos y articulos confeceionados de Fibras textiles
importadas para limpiar, blanquear, tefiir y terminar o trenzar.

(4) Tejidos ¥y artlculos confeccionados de fibras textiles lmporl.ados para calar. entralazar,
bordar o dobladillar,

{5) Pieles Einas,.cuéros v pieles importadas para curtir, tefiir, forrar o someterls a cyalyuier
otro procesamiento. ’

{6) Mercaderias - importadas simplemente para fijar, adherir o incluir en productos a ser
exportados; ¢ para embalar los productos a B8y exportados,

{7} Productos: 1mportados ‘pata el revelado de peliculas seusibles, pulido da piedras preclosas
sintéticas y cualquier otro procesamiento simple similar (es dacix, procasamisnte que no -
impida la facil identificacién de las mercaderlas 1lmportadas -em el momento - de su
reexportacxén) o para ser usadas como materiales para dicho procesamiento, '

{8) Otras mercaderlas, ademés de aquéllas especiiicaﬁas en los sub-pArxafos precedenhtes, que
sean consideradas necesarias para la promocidén de procesamientos industriales y que sean
establecidas por el Ministerio ds Finanzas,

(Descripcibn de Contenedores Libres de Derechos para los Productes Importados)

Artlculo 32.. Los contengdores, segﬂn se establezca por Resolucién Miniaterial en al subp&rrafo
{2} del parrafo 1 del articulo 17 {Exencién de Gerechos para la reexportacidém de contenedoras
para proéuctos impqrtados) de la Ley, serdn los siquientes-

{1) Cllinuros, contenedores - y cualquier otro recepticule similar a ser utilizado en forma '
repetida para sl transporte de mercaderia. ’

(2} Bobinas que sean usadas como contensdores en al momente de la importacibn de la mercaderia.
{3} Otros proéuétos, ademas de los mencionados en 1os dos sub-phrrafos anteriores gque sean
utilizados como contenedores al momento de la importacién de lag mercaderias y estén
estipulados por el Ministerio de Finanzas.
{bescripcidn de los Contenedores Libres de Derechos para Mercaderins de Expoxtacién)
Articulc 33.  Las nercaderias segﬁn se establazca por . Resoluclién Ministerial en el aubnp&rrafo
(3) del phrrafo 1 del Articulo 17 (Exencién de derechos para la reexportaci6n de las mercaderfas
a mer uwtilizadas come contenedores de bienes de exportacién) de la Ley, serfn las sigulentes:

(1) Latas, botellas, - barriles, potes, cajas, bolsas o bhobinas 'a ser wutilizadas como
contenedores en el momento de la exportaaibn de los productos, . ) :

{2} Cilindros, contenedores ¥ cualquiez otro ‘recepticulo gimilar a eer utilizado an  forma
repetida en el transporte de mercaderia.

(3) Otros . productos,'adem&s de los ya mencionados en los dos sub-plrrafos anterlotaa,'a gar

utilizades como contenedores en el momento de la exportaoién da log productos ¥y estipuludos

~ pox el Ministerio de Finanzas.

[Deseripeidn, ete., de los Efectos Personales Libresg de Derechos que las Personaa qua Ingresan
Temporariamente a Japén Pueden Traer. Consigo)
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Artfoulo 33-2." Loz bienes segin Resolucibn Miniaterial comprendidos en el aubmparrafo'(loi del
pirrafo 1 del Artfculo 17 (Bxencién de Derechos para la reexportacién do efectos personales que
. lag . peraonad -que ‘Angresan temporariamente 4 Japén traigan consigo) de la Ley serin Joyas,
cémaras, mAquinas. d¢ emcriblr, y cualquler otre bien que 1a Aduana considere apropiado, teniendo

on  guenta -al parlodprda 8w eatadia en Japdn, calidad y cantidad de los productos importados y
cualgulex otra clxcunatancia, S

2. _Tods persona que vaya a. gozar del beneficic. de exencién de derechos agbre los blenes

. espegificades en al phrrafo anteriof en virtud de lo dispuesto én el pirrafo 1 de Articulo 17 de
ia Ley, afectuard on el momento de su importaciém el trémite de registrar el nfmero, sellads,
indicacidn, ‘etc., para la confirmaci6n de la reexportacién de los bienes cada vez que la Aduana
lo consldexe hecesario para tal confimmacién y le ordeme llevarla a cabo.

{Descripeibn ‘da Mercaderfas para Reexporfacién’ Exentas de Derechos segin Fstipulaciones de
Tratado). : )

Articulo 33-3, "las mercaderias segin se establezca por Resolupién Ministerial en el sub-Pérrafo
(11} ‘del parrafo 1 .del hrticulo 17 (Mercaderfa para reexportacién libre de derechos scgin
disposioclones de tratado) de la Ley, serén las e¢numeradas en los sub-pérrafos sigulentes,
misntras que al perlcdo de tiempo que regird a dichas mercaderias segfin lo especificads en diche
pixkfo, serd el periodo establecido en cualguiera de los siguientes sub-pérrafos al respecto. Ho
obstants,” la exancﬁén_del gravamen se contedsrd en reciprocidad para bienes provenientes de
cualqiiler pals que gféctﬁé cualquier reserva en los tratados, como se estipula en cualgulera de
los svh~pérrafos sigulentes. o

(1) Muestras y peliculas publicitarias  importadas segln las disposiciones del Articulo 3
(Importacién temporaria de miestras exentas de derechos) o del articulos 5 {Importacidén
temporaria de pelfculas publicitarias exentas de derechos) de la Convenci6n Internacional
para Facilitar la Importacién de Muestras Cemerclales y Material Publicitario; un aflo.

(2) Material y documentos para publicidad turlstica impoztados de acuerdo con las disposiciones
del articulo 3 ' (Importacién temporaria de material y documentacién para la. publicidad
turfstica ‘exentss de derdchos) del Protocolo Adicional a la Convencibn referidas a las
Facilldades Aduaneras para ¢l Turisme relativas a la Importacién de material y
_documentacisn para publicidad turistica; wn aflo,

Haterlal para el esparcdimiento de miembros de tripulaciones importado de acnerdo con las
eatipulaciones del articule 5 (Importacién temporaria de mateiral exento de derechos) para
el esparcimiento, utllizado en las dependencias pertinentes de la Convenclén Aduwanera
‘referete a Material para el Bienestar de los Marineros; seis meses. ’

(3

—r

(4) Bienes lmportados bajo las disposiciones del articulo 2 (Admisién temperaria de productos

- para a%pésicibn,- etc.) de la Convencién Advanera referente a Facilidades para la
Importacidn de Productos para Exposicién o de Uso en Exhibiciones, Ferias, Reuniones o
Eventos Similares; un afio,

(5)'Hercadatias:1mportadés seqtn lo estipulade en el Articulo 2 (Admisi6n temporaria de equipos
profesionales) de la Convencién Aduanera sobre Importacifn Temporaria de Equipos
Profeaionales; un aflo,.

{rormalidades para la Exencibn de Derechos para Reexﬁortacién)

Articulo 34. Toda persona gque haya de gozar del beneficio de exencibén de derechos segin lo
dispueato en el pArrafo 1 de Artficulo 17 (Exencién de derechos para la reexportacién) de la Ley
debora presentar, al momento de efectuar la declaracién de importacidén de los bienes a los que se
ha de exceptuar de los derechos de aduana, un documento especificando la descripeién y cantidad
de bienes, propbsito ds su jmportacisn, lugar y fecha programado para la exportacién de los,
mismos y lugax donde serfin usados, al Pirector General de Aduanas que tenga jurisdiccién sobre el
lugar de su importacién. )

(Diaposicionéa aplicadaé 'mutétis_mutandis' cuando 1a Mercaderia para Reexportacién Exenta de
Darechos sea Importada en Forma Separada comp Bienes No Acompafiados)

Articulo 35, Las dlsposicionss del articulo 14 se aplicar&n mutatis mutandis a la persona 'gue
vaya a qé;;; del baneficic de exencién de los derechos de acuerdo con el sub-pArrafo (10} del
pirrafo 1 del articulo 17 {Exencitn de derechos paxa la reexportacibn de efectos personales que
las pérsdnaé quie Iingresen témporariamenta a Japén praigan congigo) de la ‘Ley con respecto &
autombviles, embarcacionés, asronaves y mercaderias especificadas en el pirrvafo 1 del articulo
33-2, qué se importen por separado como bienes no acompafiados. En este casc no se podré evitar
ia aplicacién dé las disposiciones del artfculo anterlor,

(Formalidadeé para la Importaci6n de Bienes Exentos de Derechos para la Reexportacidn)
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Articulo 36, Toda persona qua haya de gozar del beneficio de exencitn da los derechos sgin el
sub~paryafo (1) del pérrafo 1 del articulo 17 (ex_encién__ de derqchq_a para 1a reexporvaciin de
blenes para procesar} de la Ley manifestard en la dacla:raclbnﬁde_ impoxtacion de las mercadexias-
que han de ser eximidas de los derechos de aduana, el propdsito de la importacitn: de_a_ dicha
mercadexia, el tipo de procesamiento, la direccion y el nombre de la persona gus. llevard a cabo .
tal procesamiento y el lugax programade para su oxportacién. i R . o .

2. Foda persona que vaya a gozar: del beneficio de oxencidn. del: éérech_o__c_le, -aguexdo con
cualquiexa de los sub-plrrafos (2} a {10} del parrafe 1 del drticulo 17 {Brencidn de derachos
para la reexportacién de contenedores, etc., para blenes de importacidn) de 1a Ley,_mqnifagta_r.i_
en la declaracion de importagidn de ‘los bienes a ser eximidos da  los dexechos de aduana, la
€inalldad de la importacisn y el lugar programado para la exportacibn de la mercaderia. .

{Informe sobre Uso, atc., de Mercaderias para Reexportacifn Libres de Derachos. J\dem&s'da‘ las ya
Espacificadas) . . ’ : i

Artfoulo 37, Toda persona gue haya gozado del beneficlo de axencién .de log.derechos segln lag
estipuiaciones de cualquisra de los swb-pArrafos del phrrafo 1 del Artioulo 17 -(exencién de
derechos para réexportacisn) de la Ley deberi, cuando vaya a wtilizar las mercadrias eximiéas del
page de diches derechos para otro uSo gue no sea el aspscifigade’ en cualgulera de -dichod
sub-phrrafos y dentra del periode de tiempo establecido .en . dicho .péxrafo,  presentar por-
adelantade al Director General de Aduanas que tenga -jurlsdiccidn sobre el lugar donde. se .
encuentren, un informe gque detalle la descripelSn y cantidad de la mercaderia, nombre de la
oficina de hduana que emitid el permiso de importacidn, fecha y nimero del permiso de jmportacibn
v el nuevo uso para el cual han de ser aplicadas y fecha de dicho uso.

2. Las estipulaclones del pérrafo 4 del artfculo 26 se aplicarin ‘mutatis mutandi' a las
mercadexias gque determina el parrafo anter_ior. .

(E‘_ormal'i;:lades. para Solicitar le Autorizacién  de Extender al Periodo "de Thempo para la
Reexpo_rtacién) : : o = )

Articulb 37-2. Toda persona que haya de obtener una autorizacidn del Director General de Aduanas
segim o1 phrrafo 1 de Artfeulo 17 (Extenclén de los derechos para reexportacidn) de la Ley,
deberd prasentar una solicitud especificando la descripcibn y cantidad de las mercaderias cuya
autorizacidn se sollelta, el lugar y fecha progriamados para la exportacidn de las wercaderlas, el
motivo de la soclicitud y cualquier otro tipo de referencia, al Director de Aduana que. tenga
jurisidiccclén sobre el lugar de importacisn de dicha mercaderia. )

('Estipulaéioneé'.Rplicada.s 'mutatis mutandis® cuando las Mercaderlas ;}axja Reexpo:.;tacibh Extentas
de Derechos se Extravian o Destruyan) :

Arfticulo 38, -Las estipulacionés del pdrrafo 1 (excluyendo }a condicidn) - del articulo 11 se
aplicardn ‘mutatis mutandis’ en caso que las mercaderias extentas de los derechos de aduana gegdn
el parkafo 1 dél -Artfculo 17 (Extencién de derachos para la reexportacidn) de la Ley et pierdan
dentro del periodo de tiempo gue estipula dicho pirrafe, debido a algln dedastre o cualguier otra
causa de fuerza mayor, mlentras gue las estipulaciones del pirrxafo 2 del articile 4 se aplicaxdn
‘rutatis mutandis' &n. caso que dichas mercaderifas hayan de ser destruldas dentro de dicho periode
y las estipulaciones del p&rrafo 3 del articulo 11, en case gue se busque la reducoidn de los
derechos segin la cl&usula de}l pirrafo 7. del artficulo 13 {cuando la materia prima  para
manufacturas Be plerdan © destruyan, etc.) de la Ley, gue se aplica ‘'mutatis mutandis! en el
parrafo. 6 del Articule 17 ({réduccibébn de los derechos por deterioro o daflo, ete.; cuando ‘las
.mercaderias tienen otro use distinto de aquéllos especificados) de ia Ley. -

(Fo'ru.nalidades para la Exportacién de Mercaderlas.para _Reexporiacién Libres da Derschos)

Articulo 39, fToda peréona que haya de exportar mercaderfas que hubieran sido eximidas de los
derechos de  aduana  segfn el pérrafo 1° del -Artfcule ‘17 (Exencién de los derachos para
reexportacién} de la Ley, deberd presentar dentro del perldodc de tiempo estipulads. en dicho
parrafo, al momento de la déclaracidén de exportacidén al Director General  de Adwanas, el parmiso
de importacién de dichos bienes o un. certificade de aduvana en su lugar. Bn este caso,. cuando
dichos productos hayan sido procesados después de su importacién, dicho permlmo o certificado’ de
aduana deberd estar acompafiade de un certificado de procesamiento preparado poxr la persona. que
1levé a cabo el mismo, . : .

2.  Cuando las mercaderlas ‘especificadas en el phrrafo apterlor Fusran exportadas, el Dlrector
General de Aduanas deberA. dejar sentado en el permleo ds. importacidn, o en su lugar en sl
certificado de aduana segfin 1o establacido én el parrafo anterlor, fque .la wersaderia ys ha sido
exportada (o si los bilenes exportados representan parte de los especificados en el permlaso de
jmportaeién o en su lugar, en el certificade de aduana, © da. las mércadex{as con ellas
elaboradas, que las mercaderiae ya han sido exportadas en parte y el detalle de la wercaderia da
este modo ¢xportada) y debers entregarle a la perseona gue hizo la declaracidn de exportacibn,
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3. Toda persona guwe deba realizar un informe de acuerdo con el phrrafo 3 del articulo 17
{infoxme sobre la exportacldn de mercaderias libres de derechos para la reexportacidn) de la lLey
deboexd dentro del mes a partix del womento en gque el permiso v certificado fuera entregado segdn
ol phrrafo anterior, presentar al bDlrectpr General de Aduanas un infoxme detallande los
sigulentes puntos y exhibir4, 41 mismo tiempo, el pormisc de importacién o en su lugar el
certificado de aduana, que fuere entregado de acuerdo con el mencionade pArrafo.

{1} Demexipcién y cantidad de la mercaderfa
{2) Fecha.y nfmero del permiso de importacién de la mercaderfa

{3} Oficina dm Adwana gque emitid el permiso de exportacibn, fecha de la exportacibn, nfmexo del

pexmiso y fecha cuando el permiso o certificado fuera entregado de acuwerdo con el parrafo
anterior.



CAPITULO ® Reduccldn de los Derechod de Aduana. para Reexportwolén
{Descripeidn, etc., de la Mercaderia pard Rosxportacién con Re#ﬁccién_&ejbaredhos)_

Articulo 40, Las mefcaderfas segfin se establézca por Resoluolén ninisterial comprendidas. en el
phtrafo 1 dol Articulo 18 {Reduceidn de los derechos. para reexportacién) de la Ley, qua pe.
importen con el objeto. de ser utilizadas temporariamente en ‘Japbn, serdn aguellos. productos
(incluyendo partes de los mismos) enumerados en' la primera columna-del cuadro & continuacién,
wientras que el monto a redicir da los derecliog de aduana segin dicho phrrafo serd el monto goe
se obtendrd dz multiplicar el monto de los derechos dg aduana imputable & la mercaderia lmportada
por el Indice que aparece en la segunda columna de dicho cuadro. .

Deséripcidn Indice da reducoién

{1) Eguipo especial para.medicién de tiausmisiones {para medicldn " 50%
autemitica y reglstro de grado de desgaste de cables coaxiales) .

(2) Dragas ' o 4q0%

{3) Chimaras de Filmacidén y lentes para las mismas (que puedan ser 50%
usados para la produccisn de pelfculas de 70mm}

2. Las mercaderias que pudieren ser establecidas por Resolucidn Ministerial, comprendidas en el
parrafo 1 del Articule 18 de la ley, que pudieren ser usadas por un largo pericdo de tiempo,
serdn aquellas mercaderias enumeradas en (1) de la primera columna del Cuadre en el pérrafo
anterior y el periodo segin se determine por Resoluclén Ministerial serd de tres ahos.

(Aplicacién 'mutatis mutandis' de las Disposicionas Referidas a Hercaderias para Reexportacién
Exentag da Derechos) -

Articulo 41, Las disposiciones del artfculo 34, del pirrafo 2 del Articulo 36, dal Articulo 38y
la primera oxacidn de los p&rrafos 1, 2, y 3 del Articulo 39 se aplicarin 'mutatis mutandis' a
los productos a los que se les hayan reducldo’ los derechos ds aduana segin el pérrafo 1 del
Articule 18 {Reduccidn de los derechos para reexportaciédn) de la Ley.

Articulos 42, 50, 46. {Suprimidos)
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CAPITULD 10 - Reduccidn, Exencibn o Reembolso de los Derechos de Adwana sobre
Materias Primas para la Elaboracién de Proeductos de Exportaciédn

{Grado de Reducclén o Exenciﬁn. de los Derechos de Aduwa )
. } n na sobre Materi
Elaboracidn de Preductos de Exportacida} aberias Primes para ‘la

Artioule ‘47, © Los productos a log que de exceptuard del pago de los derechos de aduana scbre
materlas primas - para la elaboracibn de productos de exportaclén de la Ley, serin las waterias
primas impo;tadas enuneradas an la segunda columna del sigufente cuadro, gue se vayan a tuilizar
para slaborar lo# produstos de exportacidn enumerados en la primera columna de dicho cuwadro,

Productos de Exportacibn Materias Primas Importadas

{1}  Productos de aleaciones que contengan plomo o antinomio (segln Plomo sin forjar

se establezca por Resclucidn del Ministerio de Finanzas) {excluyendo aleaciones)
{2} Pesoado en lata, embotellado o en barril © Aceite de semilla de
alqodin
(3) Glutamato sédico . Torta de aceite de soja,

fécula de mandioca, fécula
de sagl o melaza

{4) 'hiﬁégr rqfinada. azlcar candg o azlicar en terrdn Azhoar

{5) Caramelo de fécula o de afucar Fécula de mandigca, fécula
I - : de gagil o azficar

(6) DILisina Melaza

{7} Glucoga refinada . Fécula de mandioca, fécula
de sagi o fécula de papa

18) Productos de ekpoftacién que no se encuentren enZIa. Materias priwmas importadas

enumeracién anterior, cuyo tipo y cantidad de materias primas aprobadas por el Director
se puedén iﬁentlficar a partir del rendimiento de la . General de Aduanas para
produceidn, etc., de las que se utilicen y gque e¢stén aprobadas ser usadas en la

‘por el Director General de Aduanas como no apropiadas para su elaboracibn de ‘los
elaboracién en depdsito franco industirial por no efectuarese productos de expoxtacidn.

las exportaciones en forma continua o cualquier otro motive

2. Los productos a los gqua gse les reducirédn los derechos de aduana segin el pérrafo 1 del
-Arefculo 19 de la Ley serdn las materias primas importadas enumeradas en la segunda columna del
cuadro a continuaci6én que hayan de ser usadas para la elaboracidn de los productos de exportacién
listados en la primera columna de dicho cuadro, mientras que la tasa de los derechos de aduana
sobre epas materias primas importadas se reducirdn conforme al Indlce especificado en la tercera

columna de dicho guadro.

Materias Primas

© Productos de Exportaciom - - Inportadas Indice
{1) Glutemato s6dico . Harina de Trigo 12,5%
(2) witamina C y sus derlvados {incluso preparaciones Fécula de mandloca, 2,5%
que contengan un 95% o mAg de la misma por peso,- fécula de sagh o fécula de

“Enunciads come "Vitamina C, etc.” en el Artfculo 48). papa

(3)  Glucosa cristalizada Fécula de mandloca, fécula 2,5
de sagfi o fécula de papa

{4) hAcldo sGrbico L y sus derxivados (enunciades como Fécula de mandioca, fécula 2,5%
“aAcide abrbilce L, ete." en £l Articwlo 48) ¢ sorbitol  de pagl o ficula de papa
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(Requisitos paxa la Autorizaciém deo la gxencién de Dexachos sobre Matexias Primas para la
Elaboracisdn de Productos de Exportacidn} .

articulo 47-2. Cualguier persona gua desee cbtener una autorizacidn segfn lo establace {8) del
cuadro en el parrafo I del Articulo anteriorx, deberd presentar ante el Director de Aduanas que
tenga jurisdicclon en el lugar de importacidnm, junta con la sellcitud establecida en el parvafo 1
del Artficulo 6-3 que se aplica 'mutatis mutdndis' de acuerdo con el Articulo 49, otra sqlicitqd
en 1a cnal se indique lo slgulente: . . B

{1} Dascripcibén y cantidad de los productos de exp'brtacibn y de las materias primas importadas
para las que se solicita autorizacién, y valor de las materiag primas importadas,

{2) Rendimiente de la produccién reglstrade cuando los productos de exportaclén se elaboran a
partir de las materias primas importadas, y la base para su cilculo, .

{3) Fecha y lugar prégramados para la impoztacibﬁ de las materias pximas.importadas;

(4) Fecha y lugar programados para la ‘éxporthcién da lqs. produ:ctos de exportacidn,

(5) Mombre y ubigacién de la fébrica elaboradora donde se 1levard a cabo la elgboraciéﬁr
{6) Motivo por el cual se solicita la autorfzacidn. .

{Cantidad Considerada co_mc; Materias Primas_'para Elaboracidn de Productos de Exportacisn cuando se |
Usan Materias Primas del Mismo Tipo Mezecladas)

Articulo 48. En 108 casos en que Se exporten- productes elaborados a partir de las materias
primas para la elaboracién de productos da. exportacién (es decir, materias primde . pata la.
elaboraci6n de productos de exportacidn segin lo indigado- en el pArrafo 3 dal Artfeovlo 19 de 1a
ley, de aqui en adelante denominadas de igual manera) mezcladas con cualgquier otra matsria prima
del mismo tipo seyln el pirrzafo.3 del Articulo 19 {mezcla de matexriass primas del mismo tipo) de
la Ley, la cantidad dé matexias primas para .la elaboracitn de productos de exportacifn gue se
consideren haber sido usados en la elaboracién de dichos productos, seri como se indica a
continuacidng )

(1} Las materias primas enumeradas en (1} del cuadro del pirrafo 1 del Artfculo 47: cantidad.
de. materias primas que contengan la misma cantidad de plomo gue los . productos de
exportacién enumerados en (1) del dicho cuadra, ‘

{2) Acelte de semilla de algodfn: la misma cantidad de aceite de semilla de algedfn que la
contiene el pescado en lata, en botella o en barril. : : :

{3) Torta de aceite de soja o harina de trigo: cantidad de torta de aceite de soja o 'de'ha_r.l.na
de trigo que contenga la misma cantidad de proteinas crudas que las necesarias para
Fabricar glutamato sddico. : v :

Pécula de mandloca o sagh: cantidad de fécula de mandicca o saghi qie contenga la misma
cantidad de fécula deshidratada que la necesaria para fabricar glutamato sédico, caramelo
de fécula, glucosa refinada, vitamina C, etc., glucosa cristalizada, Scido sdxblco L, etc.,
o sorbitol. .

(4

et

(5) Melaza: cantidad de melaza que contenga la misma cantidad total de azficar {es decir el
peso total del contenido de aziicar calculado como sacarosay de agqul en adelante denominado
en este subpirrafo de igual reanera) que la necesaria para fabricar glutamato sbdico o
licina. - ’ : : ’ :

(6) Azficar: cantldad de azGcvar gque contenga la misma cantidad de sacarosa (es decir la
cantidad calculada teniendo en cuenta el grado de polarlzacién del azticar refinada, azfcar
cande, o azfcar en terrén como porcentaje de sacarcsa contenido en ellos; de aqui en
adelante denominado en este articulo de igual manera) que Ja contenida en el azboar
refinada, azlicar cande © azlicar en terrdn.

Fécula de papa: cantidad de f&cula de papa gque contenga la misma contidad de fé&cuia

{7}
desghidratada gue  la necesaria para fabriecar glucosa refinada, vitamina C, ete., gluccsa
cristalizada, &cide sérbico L, etc., o sorbitol,

{8) Materias primas para ser usadas en elaboracién de productos de a;_gpm:taéiﬁn aprobadas POY-'-GJ--

Director General de Aduanas en {8} del cuadro del pirxafo.l de)l Articule 471 cantidad de
dichas materias primas que se considere hayan sido usadas para la elaboracién de dichos
productos de exportacidn, teniendo en cuenta el rendimiento de la produccién, etc.. de las
materias primas aprobadas por el Director General de Aduanas. '
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2, ﬂPata ecaleular la cantidad de sacarosa contenida en el az(car refinada, a
“en torrdn, enumeradas on el subpirrafo (6) del parrafo anterior si la pol.;n::gfinczgdﬁec'agfgsai
mﬁﬂ{ s cantidad total sord considerada squivalente a la cantidad Qe gavaroga; mientras que si la
polarizaolén’ @s wenor a los 99,5 la cantidad de sacarosa que contiene, mas la ocantidad
eguivalente al 95% del azdicar utilizada serd considerada como equivalente a la de sacarosa.

{Aplicacién Hutatis Mutandis de las Exportaciones Relativas a Mdterias Primas para Manufacturas)

Articulo 49, Las disposiciones de los Artfculos 6-3 al 12 {excepto el subpirrafo (3) del pirrafo
1 de Artfeule 9] se aplicardn 'mutatis wutandis' -a las materias primas a las que se les redujo o
oximid de.lon derechos de aduanas scgGn el parrafo 1 del Articulo 19 (reduccidn o exencién de los
de:cqhoa de aduana sobre materias primas para la elaboracién de productos de exportacién) de la
Ley ¥ a los atticulqa-de exportacién elaborados a partir de dichas materias primas ({incluyendo
las materiaq grimaa gque el plrrafo 3 del Articulo 19 de la Ley considara materias primas para
elabprar productus de exportacién). Fn este caso, la expresidén "estructura y superficle total
del ‘plso” del subparxafo (1). del pérrafo 1 del Articulo 6-3 se leerd "y estructura"; las
axpresiones "1as_Mdteriaa primzg vgadas para manufactura o cualquier otya mataria brlma de fipo
similar usada para wezclar con ellas" del subphrrafo (2) del phrrafo 1 del Articulo 12 se leerd
"materlas " primas’ para manufactura" y la ‘frase "el Director General de Aduanas que tenga
jueisdiceidn gobre el lugar de la importacidn en que  esté ubicada la Eabrlca elaboradoxa" del
plrrafo 1 del -Articulo &-3 y del pirrafo 1 del Articulo 8 se leerf "el Director General de
Aduanas gue tenga juriediceidn sobre el lugar de la importacién®™ con respecto a los requisitos
relativog & (8} del cuadio del pdrrafo 1 del Artfculo 47.

{Tratamiente de Excepéién del Informe y Revisacidn cuando se Terminara el Proceso de Elaboracién
de las Materias Primas para la Manufactura de Productes de Exportacidn}

articule 50.. Toda persona que tenga que confecciohar un informe de acuexrdo con el parrafo 1 del
Articulo 9, qie se aplica ‘mutatis mutandis' en el articulo anterior, puede presentarlo segin lo
establece dicho phrrafo, en el momento de la declaraciédn de exportacién de los productos de
exportacién a la ‘Aduana en la gue ge presenta dicha declaracién de Exportacidn, si' hublera
obtenido 14 dprobacifn del -Director General:de Aduanas. En este caso, la revisacifn 'segfin el
pirrafo 2 del artfoulo 9, que se aplica *mutatis mutandis® en el artfculo antecior, se llevard a
cabo ‘en el momeénto .de la revisacién de dichos productos de exportaciébn segn consta en el
Articulo 67 (Permiso de exportacién o lmportacidén) de la Ley de Aduanas ¥ no se requerird la
emigibn del certificado de revisacitn de los productos gue establece el pirrafe 3 del articule 9.

{Requisitos Simplificados para la Fébrica Elaboradora Designada)

Articule 50-2. Con respecto a la fébrica elaboradora de los productos dg exportacién menclonades
en {1} a {7} del cuadro del pérrafo 1 dei Afticule 47 y de los productos de exportacion
enumerados- en €1 cuadro del pirrafo 2 de dicho articule, el informe que establece el pirrafo 1
del Axticulc 9, que se aplica 'mutatis mutandis’ en el Articulo 43, puede ser sustituido por ua
informe que deberd ser. presentado mensualmente-al 10 del mes siguiente ante el Director General
de’ Aduanas- yue" tenga - jurisdicoién sobre dicha fibrica elaboradora, donde se hagan constar los
puntey que establece cualqulera de los subpsrrafos del pirrafo 1 Gel Articulo 49-2 [Reguisitos
para el informe referido al depdsito franco industrial designade) de la Resolucidn Ministerial
para la Reglamentacisn de la Ley de Aduanas (Resclucidn Ministerial N? 150 de 1954) cuando dichos
productes se importen en forma continuada y si dicho Direcotr de Aduanas no encontrara diflcultad
alguna para esuperviear 1la fabrica y 1a deslgnara. En este caso no se aplicarin las
disposiciones del. Articulo 9 que se aplican 'mutatis mmtandis' en el Articule 4%, ni las
disposic;oneé de los articulos anterior y siguiente.

2. El Director General de Aduanas cuando efectiie una designacién de acuerdo con el parrafo
anterior, puede establecex la norma que sea necesaria para la supervisifn de la aduana en cuanto
a los requislitos para la importacién de materias primas para dichos productos de exportacién y 1a
exportacitn de los mismos, asl como la tenencia de documentos relatives a ellos, mientras que
cualguier fabrica elaboradora asi designada deberd cbservar la norma establecida.

{Requisitos - para 1la Ewportacién de Productos Elaborados con Materias Primas para Elaborar
Productos de Exportacitn) ’ :

Articulo 51, -Toda persoma gue haya de exportar productos manufacturados con materias primas para
ia elaboracién de productos de exportacidn, dentro del perfede especificado en la segunda oraaién
del parzafo 1 del Articulo 19 (Reduccibn o exencifn de los derechos sobre materias primas para la
fabricasién de productos de exportacién} de la Ley, debers presentar al momento de la declaracidn
de exportacién, al Directoxr General de Aduanas, un permiso de importacién de dichas materias
primas © un certificado de aduanas en su-lugar y un certificado de revisacién de productos
emitido segln el parrafo 3 del Artficulo 2 gue ‘se aplica 'mutatis mutandis' en el Articulo 49 (o
en el caso de una persona a la que se apliguen las disposiclones del articulo anterior, un

documento como Informe, segin lo establecido en dicho articulo)}.
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2. cuando los productos espegificados en el pArrafo anterlor oo exportan, el Direotor General
de Aduanas dejard sentado en el permiso de importacgidn o del certificado. de aduana en Bu lugar,
saglin lo prescribe dicho pérrafo, que. los productos ya han sido. exportados . {o 8l ;pa_artiqnloa
exportados repregentan parte de los preoductes que han de ser. alaborados con mate;iaszprtmas_pgra
elaboracidn de los productos de exportacidn especificados el el pexrmiso de importacidn. o
certificado de aduana en su lugar, que los productos ya han sido exportados on forma parcial y e}
detalle. de los productos :as{ exportados) y lo entregark a ia persona que confecciond 1a
declaracidn de exportacitén. ' ’

{Monto, etc., dal Heembolso de los berschos da Importaciénrsobre Materias ?rimaa_pérﬂ_alahdtndién
de Productos de Expo;tacién) : : L

Articulo 52,  Las materias primas para artfculos de exportaolén a los que sa. puede reembolsax los
derechos de. aduana segn el pArrafo 1 del Artfculo 19 {Reembolso de los derechos sobre materias
primas para 1z elaboracidn de productos de  exportacibn) de la Ley, .cuando - 1los _prpduetcs da -
exportacién. se exportaran (o reembarcarans de aqul. hasta el artfculo 54-9 denominados de igaal
manera), ser&n las materias primas importadas contenidas en la lisia de la segunda. columia..dal
cuadro & continuaci6n, gue han de ser usadas para la fabricacién de productos de  exportacidn
iistados en la primera columna de dlcho: ¢uadro; mientras que el monto del dereche de aduanas que
ha de ser reembolsado segln las estipulacionas de dicho parrafo, serd el monto contenido en la
tercera columna de diche parrafo.

Productos de Haterias Primas

Exportacion Inportadas

Monto ‘del Reemboplso

{1)

_Azficar {con una
polarizacién
mayor & 98°%)

Frutas, jaleas,
merneladas,jugos de
fruta, bebidas sin
alephol, bebidas
licteas (&cidas),
‘salsa de tomate o
vegetales en lata,
barril o cualguier
otro recipiente;
licor, leche en
polvo azucarada,
leche condensada
azugarada o aquellos
otros productos gue
se establezcan por
Resolucidn del
Ministeric de
hacienda.

"Monto total de los derechos aduaneros pagados
.'por lag materias primas. importadas-listadas en

la segunda columna de este cuadro que tengan la
wisma cantidad de azlcay.de! cafla que la - -
contenida en los productos.de exportacidn .
listados en la primera columna de este cuadro

{o 5i las materias primas. importadas usadas para
la elaboracién de los productos:de axportaclén
son aquellos productos a los que se aplican las
disposiciones del pirrafo 1.del Articulo 18
{Exencidn de. los derechos para usoc especifico
en- las fabricas elahoradoras) de la Ley de
Impuestos Internos del Azlcar (Lay N2 38 de
1955) o que han sido aprobados por el Director
de la Direccidén Impositiva correspondiente
conforme & las disposiciones del pirrafo 1 del
Artfeulo 22 de dicha Ley, las materias primas
importadas que hayan sldo usadas en virtud .de
dicho Articulo 18 ¢ con la ya mencionada - )
autorizacién. A continuacidn en eate subphrrafo
denominadas da igual manera). ’ .

‘azGear {con una
polarizacibn
inferior a 98°}

ELl monto total de los derechos de aduana pagados
por las materlas primas importadas listadas en
la segunda columna de este cuadro que téngan
hasta un_ 100/95 del azficar de cafta contenida en
ios productos de exportaclén 1listados en la
primera columna (e este cuadro. )

(2}

Whisky o brandy _
el HQ 22.09-1-(1)

.whisky'listado en

~-A de’ log Aranceles
Anexadds . a la Ley
o el brandy listado

Monto total de los derechos de Aduana pagados
por las materias primas Iimportadas, listadas en
la segunda columna de este cuadro, que hayan
sido usadas para la elaboracidn de los productos
de exportacion listados en la primera columna de

en 21 K2 22-09-1-
(2)~A de dichos
branceles

. este cuadro, :

2. Las materias primas importadas en las que seé pueds reembolsar los derechosz de aduana seglin
las dispoziciones del pirrafo anterior serfn aquellas materias primas importadas enumeradas en la
sequnda columna del cuadroe del pirrafo anterior, gue .gstén relaclonadas .con los productos de
exportacidn enumeradas en la primera columna de dicho cwadre y elaboradas en una fhbrica
elaboradora aprobada por el Director CGeneral de Aduanas cuando los productos de exportacitn hayan
gido retirados de dicha fébrica en o después de 1a fecha en que fue otorgada la autorizacibn,
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{Requizitos para la Solicitud de hutorlzacidn de una Fibrica Blaboradera, etc.)

Artivule 53,  Toda persona que haya de obtener uwna autorizacidn parnfuna fabrica elaboradora
segln go especifica ‘en el parrafo 1 del Artfculo 19 {reembolac de los derechos sobre materias
primas para-la elaboraclén de productos de exportacidn) de 1a Ley, daber& presentar al Director
Genaral - de. Aduanas  que ‘tenga  jurisdiceidén sobre el lugar donde #e encuentre la fabrica
slaboradork, una solicitud donde consten los sigulentss puntas:

{1} Nombre Y ubicacidn de la fibrica olaboradora
{2} porxicdo de autor}zacién que se soliplta para la fébrica elahora&ora

{3) pDascripcién de- las materias primes a ser usadas en la fibrica elaboradora a la que &e
raembclsarﬁn.los derechos de aduanas segfin el pirrafo 1 del Articulo 19 de la Ley ly, en
caso qua " sean matexias primas designadas por el Director General de Aduanas, el nombre
coiioreial de las materias primasl, cantidad estimads que ha de ser umada y origen de las
materias primas. ’ )

{4) Deqc;ipoién método de elaboracidn de los productos que han de ser elaborados a partir de
las’ materias primas que se designen en el subphrrafo anterior y la cantidad estimada a
axXportarse.

2. En caso que la fabrica' elaboradera que menciona el pArrafo anterior sea un depbsito franco
Lndugtrisl ge lo hard -constar a tal efecto en la solfcitud, de acuerde con lo establecido en
dlcho pérrafo, y la deseripeidn de las materias primas gue sean productes extranjeros usados para
procesar -en dicho depbsito as{ como la Qescripcién de los productos manufacturados con dichas
matarias primas. : '

3... Toda persona que haya obtenido una autorizacitén de acuerdo con el pirrafo 1, conservard una
copia del informe sobre la elaboracién de los productos o ol certificade de elaboracidn de los
productos, segdn lo establece el subpirrafo {1} del parrafoc 1 del siguiente articulo y preparado
por-ella misma por des afios a partir de la fecha de su preparacidén conforme a lo establecido.

4, Las copdiclones de) pérrafo 2 del Articulo 6-3 y Articule 12 {exeluyendo los subpirrafos (2)
(4y y {6) del pérrafo 1) -se aplidarén ‘mutatis mutardis' a las solicitudes de autorizacidn de
acuerdo con el parrafo 1 o a la persona que obtuvo la antorizacidn,

{Requisitos para la Bxportacién de Productos Manufacturades con Materxias Primas a las cvales se
tes Reintegran los Derechos de Aduana). :

Artfeulo 53-2.: Toda persona que haya de exportar. productos manufacturados con materiag primas a
las gque se relntegraron. los derechos de aduana segfin el parrafe 1 del Articule 19 (reembolso de
los derechds sobre materias primas para }a elaboracién de productos de exportacidn) de la Ley,
deberA pregentar al momento de la ewportacisn’ de dichos productos, al Director Genexal de
Aduanas, una declaracidn de exportacién junto com el documento especificado en los aiguientes
subpirxafos,

{1) Informe sobre la elaboracién de los productos (o cuando Ia persona que haya de exportarlos
no sea la gue elabord los mismos con la autorizacién gque determina el pirrafe 1 del
articulo anterior, un certificado de elaboracidn de los productos preparado por la persona
gque los elabord con la menclonada autorizacidn). :

(2) Cuando  las materias primas a las gue se reembolsarcn los derechos de aduvana y que fueron

- usadas para la elaboracién de dichos productos son los productos sobre los que se aplican
las estipulaciones del pirrafo’} de Articule 18 (Exenci6n lmpositiva por uso especifico en
una fshrica industrial) de la Ley de Impuestos Internos de Azficar (Ley W2 38 de 1955) o
para las que fue otorgada una auwtorizacidn por algln funcionarioc de la Direccidn Impositiva
corraspondiente sagdin el parrafo ! del Articulo 22 {Reembolso) de dicha Ley, debera constar
en documento que certifique dicha solicitud o autorizacidn.

2. Cusndo el Director General de Aduanas extienda un permiso de exportacién de los productos
que establece el phrrafo anterior, dejard sentado a tal efecto; un informe sobre la elaboracién
de los productos o certificade de elaboracién de los productes segin lo establece el asubpérrafo
{1} de dicho pirrafo {de agqui en adelante en aste articule y el sigulente, estos docunmentes se
denominardn "documentos para el reembolso de los derechos") con respecto a dichos articulo y se
lo entregard a la persona gue haya hecho la declaracién de exportacitn; mientras gue cuando los
productos fuesen exportados, deberd pedlr a dicha persona que presente el mencionado informe o
certiflcado y espacifigque en &1 que los productos ya han side exportados, {o si los productos
oxportados representaren wna parte de los productos por los cuales se otorgd el permiso de
expoxtacién, gue los productos ya han sido exportados parcialwmente y el detalle de los productos
sxportadoa) y devolverlo a la persona que hizo la declaracién de exportacidn. )
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3, Yoda persona que haya racibldo un documento para el yeembolso de log devachos indicandc que
se otorgd uh permiso de exportacidn segin el pirrafo anterior, daberd presentar ol dooumento a la
aduana sin demora, en el caso que los productos no sean exportados an su totalidad debido a la
resgleldn del contrato, pérdida de log bienes, etc. ‘ : - :

{Formalldades para-él.aeembolso de los Peyxechos sobre Materias Primas para la Elaboracién de
Productos de Exportacién) E : . . IR :

hArticulo 54, Roda persona gque haya de recibir el reembolso da log derachos segln e} parxafo 'l
del articulo 19 (resmbolso de los derechos scbre materias primas. para la elaboraclén de productos
de exportacidn} de la Ley, recibivd dicho reembolso cada trimestre. {o todos :los mesas gnrgquellos.
casos especificddos por Resolucién del Ministeric de. Finanzas, tomando_en:cuenta el tipo de
prcdubtos de exportacién y cualquier otra circunstancla: de aqui en adslante, én’este articulo
denoninados de igual manera) del afio fiscal con resgecto a los dérechos da aduana sobre materias
ptiﬁas usadas para fabricar los productes que fuesen exportadoa.durgn;e:dichq'trimgstxe del‘aﬁo
fisoal y presentard una solicltud al: Dirxector General de Adunanas .que haya{emitidq &l pertigo de
exportacién de dichos artfculos o al Director General de Aduanas que tanga jurisdicoitn sobre al
lugar en que &e.encuentre la oficina principal de la péisona que export§ dichos  productos (de
aqui_en adelante en este articulo }lamadoe “el exportador”; o si la persona que ha- @& - recibir el
reemboléo de- los derechos es la persona que . elabord’ dlchos productos con” la, aprobaclén que
establece el pirrafo 1 del articule 53, de agui en adelante en esté articulo “1lamado “al
fabricante", al Director Gemeral de Aduanas que tenga jurizdiecién sobre al lugar donda se
encuentre la fébrica elaboradora amparada.por-la mencionada autorizaclién de su oficina principal)
dentra de Los dos medes a partir del dia inmediatamente pesterior al Gltimo dfa del.trimestre del
afo fiscal 'y las solicitudes dejar&n sentados los siguientes puntos pava  cada” producto
manufacturado usando las makerias primas por las que se reembolsaron los derechos de aduana.

{1} Monto de los derechos aduaneres gue ha de ser reembolsado y las bases para su clloulo.

(2) Bescripcidn y cantidad de los productos importados durante el trimestye del aflo fiscal 'y
las materias primas usadas: para.elaborar dichos articulos. s . :

2. la solicitud, segfin establece el -pArrafo anterior, estard acompafiada por un informe scbre la

elaboracién de los productos o certificade defabricaci6n de los mismos, segin lo que determina

al parrafo {1) del parrafo 1 del articulo anterior, devuelto por el Director Genexal de Aduanas .

de acuerde con las estipulaciones del parrafo 2 de dicho articule y cualguier otro documento que

sea establecido por Resolucién del Ministeric de Haclenda. )

3. La Resolucién del HMinisterio de Hacienda determinarid los puntos a declarar en el informe
sobre elaboracidn de productos y en el certificado de fabricacifn, segfin lo establece el
subpirrafo (1} del pirrafo 1 del articulo anterior, y cualquier otro punto que sea necesarlo con
relacién al documento para el reembolsc de los derechos.. .= . : C :

4. Sa confeccionars upa solicited segfin lo establece el pArrafo 1 a hombre del fabricante o
exportader de la mercaderia. ) ) . S e .

5, & pesar de las disposiciones del pirrafo 1 y del parrafo anterior, cualquiér asoclacién de
exportacién o asociacitn -de gqurtacién—importaciéh—-o ‘cualquier ofra asoclacién que realice
negogios de exportacién de prodictos en donde participara un fabricante de productos auwtorizados
segfin el parrafo 1 del articule 53 y que haya sido confirmada como tal por el Director General de
Aduanas que tenga jurlsdiccién sobre el lugar de ubicacién de su oficina principal {(de aqui en
adelante en este articulo llamada "asociaclén®, etc.}, podrd presentar en ‘noinbxe de dicha
asociacién,  etc, al Director General de Aduanas con Jurisdiccién sobre la ubicacién de su
oficina, la solicitud mencionada en el pirrafo 1 con respecto a log miembros de la asoclacién,
ste. . . ) . L

6. Cuando. cualquier exporkador, que no sea el fabricante, entregua una copia de la declaracién
de exportacién a la asociaelién, etc., para permitirle  a  la ascelacién, ete., presentar una
solicitud en su nombre por un trimestre del afo fiscal segin. el pirrafo anterlor, no- ge le

" permitird presentar la solicitud a gu nombre segiin el pfrrafo 1 con respecto a cualquier producto.
exportado durante aese trimestre qie hubliege sido elaborado por el mismo: fabricanté y. que -aestén
cubiertos por una solicitud para ser presentada por dicha asociaoldn, ete., en su-nombre. B8in
embargo,.esto no se aplicard cuando un certificado-de fabricacisn de productos se prepara pare
productos de exportacitn cubiertos por tal solicitud en cada operacién entre el fabricante de
dichos productos y dicho expoxtader y se presentare una solicitud segln dicho pirrxafo junto con
el menclonado certificado. B . - :

(Requisitos para la . Confirmacidn, ete., Cuando los Productos Blaborados a partir de Materias:
rrimas Nacionales Sean Exportados)- . - . - - R

Articulo 54-2. Toda persona gue haya de recibir una confirmacién del Ditectér-ceneral de - pduanas
seghn el pirrafo 1 del artfcule 19-2 (exencién de los derechos cuando los preductos



claborados a partly de matexias primae nacionales sean exportados) de la Ley, para qua lae
estipulaciones de dicho phrrafo sean aplicables deberd, al momento de 1a declaracifn de
oxportacidn, presentar al Dirsctor General de Aduanas a quien ha de hacerse la declaracitn de
nxportagibn,‘para 8y confirmacibn, un documento donde consten log glguientes puntos, gl ss trata
de la persona que obtuve la autorizacién del depbsito franco industrial designado por vl Director
Goneral 'do. Aduanas.’ (excluyendo el depdsito franco industrial al cual el Director General de
Aduvapas haya notificade como dapSsito ml que las estipulaciones del. pairrafo 3 no le reeultarén
aplicables teniendo en cuenta el tipo de trabajo a llevar a cabo en el mismo y cualquipx otra
cirownetancia) segln sl pirrafo 1 del articule 61-2 {requisitos simplificados para los dapbsitos
francos industrlales) de la TLey de Aduanas y si los productos y las iaterias primas que han de

sar confirmadas son proeductos y materias primas del mismo tipo que aquéllas especificadas por el
Dixectoy ngarnl de Aduanas segtn el pirrafo 1 de dlcho articulé{ d ¥ y

(1) Descripcién y cantidad de los productos que van a sor exportados.

(2) bescripcitn y cantidad de las materlas primas que no sean productos extranjeros, segfin
easpeclfica el pdrrafo 1 del artfculo 19-2 de la Ley (incluyendo cualquier otra matexia
prima’ importante dque no.gean las materias primas mencionadas} y que hayan side usadas para
la elaboracidn de los productos que determina el subpirrafo anterior, y las bases para el
c&lculo de la cantidad.

{3). Cuando se elabora en forma simultinea cualquier otro producto en el procesc de elaboracidn
da - los productos establecides en el subpirrafc {1}, la descripcién ¥y cantidad de tales
otrop productos y descripeidn y cantidad de las materias primas usadas para elaborarlos, ¥
las bases para el chllculo de las cantidades, :

(4) Razones por las que se pide la solicitud de aplicacién de las disposiciones del pérrafo 1
- del articule 19-2 de 1la Ley.

{5) cualquier otra cuestifin para referencia.

2. En el caso gue el Director General de Aduapas hiciera una confirmacién de acuerdc con el
paArrafo anterior contra la presentaclén del documento gue establece dich pérrafo, cuande los
-productos que determina dicho p&rrafo fuesen exportades, har& conskar en diche documento gue ya
han sido exportados junto con cualquier otra informacién necesaria y lo devolverd a la persona
qua pidid la conflrmacién. :

3. Toda persona gue haya de recibir una confirmacidén del Director General de Aduanas segfin el
pirrafo 1 del artficule 19-2 de la ley para que se apliquen las estipulaciones de diche parrafo,
sl se .trata de otras perspnag gue - flo  sean las especlficadas en el parrafo 1 y previc a la
declaracidén de exportacién de.los productos cubiertos por la confirmacién, deberi presentar al
Dizector General de Aduanas guie tenga jurisdiccisn sobre el lugar donde se encuentre el depdsito
franco industrial, para su confirmacidn, un documento indicando los puntos -enumerados en dicho
phrrafo y al momento de la declaracién de exportacitém de dichos productos deberi presentar al
Director General de Aduanas. ante gulen se har& la declaracién de exportacibn, el dJdocumento
confirmado.

4. El Director Genersl de Aduanas que recibi6 la declaracién de exportacidén gque establece el
pirrafo anterior, cuando los productos que establece dicho pirrafo fuesen exportados lo hara
congtar en el documento confirmado segin dicho pArrafo y lo devolverd a la persona que hizo dicha
declaracibn.. ’

5. Toda pexsona a quien se la haya devuelto el documento que establece el pirrafo 2 o el
parrafo anterior. segfin las estipulaciones de cualquiera de estos phrrafos, deherd presentar al
momente de la declaracién de importaci6n, el documento al Director General de Aduanas ante quien
har& la declaracidn de importacién, si algunos de los productos exportados, segin lo dispuesto en
los menclonados pArrafos fueran @ ser importados en su totalidad © en parte, deblde a 1la
rescisién del contrato correspondiente, etc., antes de gque -se practique la exencidn del monto
total de los dérechog de aduana qué hubiera correspendido segin el parrafo 1 del articulo 19-2 de
la Ley, bas&ndose en dicho documento. En este caso; el Director General de Aduanas efectuard, s5i
se encuentra que dichos productos son importados en parte, la enmienda necegaria a cualquiera de
los puntos confirmados gque constan en dicho documento y lo devolveri a la persona que hizo la

daclarachbn de importacidn.

(Réquisifos para la Exencién de Derechos en la Exportacién de Productos Elaborados a Partir de
Materia Prima Nacional)

Articulo 54-3. Todn persgona gue haya de gozar del beneficio de exencidn de derechos segln el
parrafo 1 del artfculo 19-2 ({exencién de derechos cuando los productos elaborados a partir de
materlas prtimas naclonales sean exportados) de la Ley, deberd presentar al momento de la
declaraclon de importacién de productos extranjeros para 1los que se ha pedido la exencifn de los
derachoe de aduana al Director General de Aduanas que tenga jurisdicci6én sobre el lugar de su
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importacifn, un documento en el qus conste la descripcién ‘y. gantldad -de los produgtos
extranjeros, el monto de los derechos de aduana a eximir y cualguler otro punto para referencia,
junto con el dopumento devwelto per el Directox General de Aduanas megin los pérrafos 2 o § ﬁal
articulo anterior. . : . S

2. So hard una ﬂeclaracién de lmportacidn de los productos extrajeros de qua habla al pérrafo
anterior a. nombre del fabricante que recibid la conflrmacian establecida &n loa p&rrafoa lo 37
del articulo antexiox. :

(Exenc16n de los derechos baséndose en los P:oductos Elahorados en la Fibrica Elahoradora)

Articulo 54-4, Los productos gque se determinen por Resolucibn Hinisterial en el parrafo 1 del
articulo 19-2 {exencidn de los derschos cuando se exportan productos manufacturados a partir de
materias primas naclonales) de la Ley, sexan alcohol de  petrdleo, kerosenes, ‘gasoils ¥y
combustibles pesados, tal como estén enumerados en el N® 27,10-1-(1} a (4) .de los Aranceles
Anexados a la Ley, . .

{Cantidad de Materias Primas Cokrespondientes a los Productos cuando se. Elaboran Otrus Productos
Simult&neamente durante el Proceso de Elaboracidn de Productos a Parkir de Materias Primas
Nacionales}. : :

Articulo 54-5, En el caso que cualquier otro producte  se elabore simultdncsmente dut&nta 6l
procesc de elaboracidn de productos a partir de materlag primas qus no ssan productos extranjeroa
segOn lo especifica el pdrrafo 1 del articulo 19-2 {exencién de. los: derechos cunado se exportan
los protuctos manufacturados a partir de matexias: ‘primas naclonales} de’ la’ Lay, la cantidad de
materia prima’ correspondiente a dichos preductos ser§ la cantidad calculada qus resulte de
multiplicar la cantidad:de materia prima usada para . la elaboracién de. dichos productos 'y
articulos por uwn indice, con respecto & los productos exportados que ‘matabloce el p&rrafo 1 gel
artfcule 19-2 de la Ley, gue se tomard como base para el cilulo proporcional segfin el cual - la
cantidad de materia prima correapondlente a diches productos o articulos se calcula gegln - las
estipulacicnes del artfcufo 48-2 (estlamcibén de log derechos sobre materias primag) de la
Resoluci®n Ministerial para la veglamentaci6n de 1a Ley de Aduanas- que se aplican con presuhcidn
que dichos prcﬂuctos o articulos hubieran sido importados

{0b11g3016n de Conservar Copia del Documento Confirmadc)

Articule -54-6,  Toda persona que haya.recibido una confirmacién segﬁn los p&rrafos 1 ¢ 3 del
artfculo 54-2 deberd conservar una copia del documento confirmado por dos aﬂoa a partir de la
fecha de dlcha confirmaclién.

(Honto de Reémbolso de los Derechos para Hatelias Primas que los Hubleren Abonado y que Fueren
Ingresados a un Depdsito Franco Industrial con hutorizacidn)

Articulo 54-7. Bl monto de derechos de aduana;que ha de ser reerbolsado segfn el patrafo 2. 'dsY
articule 19-2 (reembolso de los derechos cuando se exportan los productos manufacturades a partir
de materlas primas que hubleran pagado los deréchos) de la Leyy serd el monto de lgs derechos de
aduana pagados poy los productos importados {de aqui en adelante llamados “materias primas que
hubjeran pagado dereches") gque hayan sido ingresados a un depbuito franco industrial con: ia
autorizacidén especificada en dicho pérrafo y que hayan sido usados como materia prima para’la -
elaboracifén de. productos de exportacibn {6, en casc gue los productos elaborades a partir de
materias primas que hubieran pagado derechos no fueran exportados en parte, el monto de los
derechos de aduana corresPondientes & las materias primas contenidas en los productos exportados}

{Requisitos para’ la Autorizacién, ete., para Ingresar Materias Primas gque Hubisran Paqado los
Derechos a los Depbsitos Francos Industriales para Reembolso de los Derechos)

Articulo 54-—8 Toda. persona que guiera que e le apliguen las estipulaciones del p&rrafo 2 del
articulo 19.2 (reembolse de los derechos cvando 'se exportan los productos manufacturados & partir
de materias primag que hubieran pagado los derechos) de-la Leéy, debérf. presantar por adelantado
al Director General de Advanag que haya otorgade el permiso del depSsito franco industrial, para
sit aprobacién, una solicitud donde consten los Bigulentes puntos, cuando dichas matarias primas
gue hubieran pagado los derechoa sean ingresadas a un dapésito france industrial.

(1) Descripeidn y cantidad do materiae primas gue hubieran paqado los derechos, gue hayan de
sey ingrésados a un depdsito frarnco industrial.

{2) Cuande haya algéin -producto que ha de ser usado para procesar en el depbsito franco
- industrial con materias primas que hubievan pagado les derechos, descripelén ¥y cnntidad de
- dichos productos y sl son naclonales o extranjeroa

{3) Deseripeibn de los productos de exportacibn y . otros artiouloa nanufacturadoa a partir da
materias primas gue hubleran pagado los derechos,
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(4} Hombra de la Aduana que emitid el parmisa de i N
portacidn de productos hubi d
dexechos y fecha de emlsitn de dicho permiso. F aue TEbIerah pagace

{5) Nowbre y ubicacisn del depésito.franco industrial.

(6) Razdn por la cual se usan las materias primas que hubieran pagado derechos para elaborar
productos de exportacidn, )

2.  Cnando la elaboracién de productos de exportacién a partir de materias primas que hubleran
pagado _derechos aprobada  seyGn el pdrrafo  anterior finalizara, se debe presentar para su
confirracién ante el Director General de Aduamas, un informe sobre ta elaboracitn donde se hagan
constar log siguientes puntos,

(1) Deseripeidn, cantidad y valor de los productos de  exportacibn, y otros articulos
manufacturados & partlr de matexias primas que hubieran pagado derechos.

{2} pescripeién y cantidad de materia prima que hubiera pagado derechos para la que se pide el
reembolso, :

{3} Hémbre de la aduana que emitid el permiso de importacién d&e las materias primas que
htibleran pagado derechos y fecha del permiso de importacién.

(4) Fecha en que la materia prima que hubiera pagado derechos fuera introducida en el depdaito
franco industrial, i

(5) Fecha y lugar programado para exportar los productos de exportacidém seglin lo espacifica el
sub-pérrafo (1}. :

3. Cuando el Director General de Aduanas hiciera una conflrmacidn segin lo especifica el
pérrafo anterior, lo hark constar a tal efecto en el informe sobre la elaboracidén confirmada y lo
devolverd. :

(Reﬁuisitos para el Reembolso de los Derechos para Materias Primas gue los Hubleran Pagado gque
Fueren Ingresadas al DepSsito ¥France Industrial con Rutorizacién)

Articulo 54-9, Toda persona que haya de recibir un reembplse de derechos seglin el pérrafo 7 del
artfculo 19-2 (reembolso de los dercchos cuande Se exportan los productos manufacturades a partiz
de materia prima que los hubiera pagado} de la Ley; deberd presentar al momento de la declaracibn
da éxportacién de . los productoé de exportacidén por los gue se pide el reembolso de los derechos
de aduvana, al Direcotr Genera)l de Adunanas en donde se efectud la declaracidn una solicitud donde
consten la descripeitn y cantidad de materia prima que hubiera pagado derechos para las que. se
pide ‘el reembolse de los derechos de a@uana, y o1 nombre y lugar del depbsito franco industrijal
donde los productos de exportacidn hayan sido elaborados, junte con el perniso de importacién de
las materias primas que hubieran pagado derechos o en su lugar certificado de aduana y el informe
sobre la elaboréeiﬁn que fuera devielto segiin el parrafo 3 del artfculo anterior y recibird, al
momento de la revisién seqlii 1o especifica el Artfcule 67 (permisc de exportacién o -importacién}
de la. Ley da Aduana de dichos productos de exportacidn, una constancia de revisibn que se
requiere para determinar el monto del reembolso segiin el articulo 54-7.

{Ap}icacién"mutatis'muﬁéndis' de la Estipulaciones Relativas a los Productos Ingresados a un
Depdsito Franco Industriall

Rrticulo 54-10. Las estipilaciones del parrafo 1 del artfculo 46 (informe scbre el comienzo del
trabajo .en el depdsito france) 'y el articulo 50 {(cbligacién de tenencia de libros}) de la
Resolucién Ministerial gue reglamenta’ la Ley de Aduanas, se aplicarin 'mutatis mutandis' a los
productos ingresados al depbsife france industrial con uma autorizacién, segén lo especifica el
parxafo 2 del artfculo 19-2 (reembolso 'de los derechos cuando se exportan los productos
manufacturados a partir de materfa prima que hublera pzgade derechos) de la Ley. En este caso,
la exprasifn “productos extranjeros® en el parrafo 1 del articulo 46 y en el parrafo 1 gel
atriculo 50 de dicha Resolucidn Ministerial deberd entenderse "productos ingresados a un depésito
france industrial con la autorizaciém establecida en el pdrrafo 2 del articulo 19-2 de la Ley",
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2-A=3 Ley sobre Medidas pox Arancel Temporaric
{Reduccidn o exencidn de los Derechos de Aduana sobre Materias Primas para Elaboracién)

Articule 7-4. [.os dorechos de aduana scbre las materias pzimas para. elahoracién enumaradaa an
cualquiera de los ~sigulentes subpérrafos, se reducirin o ‘eximixén aegﬁn ga -eptabladca - pox
Resoluclén Ministevial ai fueren importades antes ¢ el 31 de marzo de 19810y si Ja elaboracién
enumerada en cwalquiera de los subpArrafos coxxespondientes ve . completa en una fbrica
elaboradora aprobada por el Director General de Aduanas dentro dal ‘peridodo de no mis de un aflo
despuds de la fecha de su permiso de importacién, segﬁn determnne ol Diractor General de Aduana.'

{1) Almidones enumerados en el N2 11,08 del Arancel Anexado o la Ley de’ Arancelss de Adusnas
gus han de ser usadas en la-fabricaclén de almidbn de azucar .© Gextrina © pagamentos con
dextrina, almidones solubles o cotidos © peqamentos o almidonea.

(2} AzGeares segnn 1a enumeracién de NC 17.01-02-(1)}-B de 105 AraNcelea anexados a la Ley quo
han de ser usadas para la fabricacldn. del Blastticidin § para los productos agroquimlcos,
icido itaciénico, sacarosa polioxial quilena o &steres de sacarosa con fcido: graso entra
agente tenso activo orgénico o pxeparados para lavados con agente tenso - activo ac acldo
grasc.

{3} Melazas enumeradas en N2 17.03-2-{1)-B o (2)-B dal Arancel Anexado a la Ley de Aranceles de
aduana {incluyende melazas de alta prueba entre "otras" enumeradas en N2 17.02-8-(2)-B de
dicho Arancel). gue han de ser wsadas en la fabricacién del alcohol.

{4) Hitrato potésice enumerado en N2 28,39- -1 del Ardncel Anexado a la Ley de’ Arancelea de
Aduana, que ha de ser usade para la fabricacién de fertllizantes compuestos.

2. Las estipulaciones de los parrafos 3 a 5 y 8 del articulo 13 (requisitos, etc., para ia
xeduceldn © exenciSn de: los derechos sobye materias primas para elaboracién) de' la Ley de
Aranceles ‘de Aduanas se aplicari 'mutatis mhtandis' en el caso de reducclén o exenclﬁn de lea
derechos de aduana seglin el pirrafo. anterior,

3, En el casv Qe estar incluido en cualquiexa de los siguientes subpérrafos, o8 derechos ‘de
aduana reducides o eximidos seglin el parrafo 1 con respecto a la cantidad de materias primas para
elaboracién enuwmeradas en cualquiera de los subpirrafos correspondiantes. serhn exigidos
inmediatamente de toda perseona que pueda estar comprendida en ¢ualquiera de los pirrafos de
referencia. En este casoc, las estipuiaeiones de la condiclﬁn contenida en el pérrafo 3 del
articulo 7 se aplicardn 'mutatis mutandis'

{1} Ccuando 1la elaboraciﬁn .mencionada en el parrafo .} no se termine  dentro -del perfiodo
-especificado en dicho pérrafo (excluyendo el ¢aso en que los dérechos de aduana Ee recaudan
segin el articulo !0 pero incluyendo el caso en que no se hace nlnqﬁn informe peglin el
pairrafo 5 del articule 13 de la Ley de Aranceles de Aduanas, que . se apliaa fimtatisg
mutandis® en el pérzafo anterior) las materias primss para elaboraclén con respecto a las
cuales dicha elaboracibn no se termlnaxa o no se hiciera ningtn 1nforme

{2) Cuando la elaboracidn mencionada en el pérrafo 1 -se lleva a c;ho en cualquier otre lugar
gque no sea la fabrica elaboradora aprcbada por el Director General de Aduanas segQin dicho
pirrafo o si dicha elaboracidn se llevara a cabo en contravencisn al pérrafo 4 del articulo
13 de la Ley de Aranceles de hAdusna que se aplica ‘'nutatis mutandis’ -en el parrafo
anterlor: la materia prima para elaboraclén ofrecida para dicha elaboracién. '
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3. ACTIVIDAD DE LOS EXPORTADORES

Segfin  estadisticas de octubre de 1985 del Departamento de
Informacidn Industrial de la entonces Secretaria de Industria, 1966
exportadores exportaron productos manufacturados, incluyendo productos
agricolas y ganaderos procesados, por més de US$100,000 en 1983 o en
1984 y el total de exportaciones en 1984 repregentd el B87% del total de
exportaciones de manufacturas, aungue a nuestro juicio tal porcentaje es
un poco mis ba]O {Cuadro V-3-1),

Agimismo se estima que existen alrededor de 900 exportadores gue
exportaron algo menos de US$100.000 por afie. E1 desglose por grupe de
productos no figuraba en las estadisticas.

_ -.Seglin una investigacidén de una publicacién privada, los 5 grupos
principales de productos ocuparon del 86 al 88% de las exportaciones de
manufacturas, excluyendo productos agricolas y ganaderos procesados,
durante el pericdo de 1981 a 1985, segin estadisticas de la Direccidn
Nacional de Investigacidn Sectorial de la Secretaria de Industria,
Ellos son derivados dJel petrdleo, metales, productos quimicos vy
petroquimicos, - maguinaria y accesorios eléctricos y equipos de
transporte. Los 50 exportadores mds grandes representaron el 77,3% del
total de las exportaciones de manufacturas en 1985, y 40 de ellos son
los exportadores de los productos correspondientes a los 5 grupos
principales.

‘Los ‘exportadores consultados fueron recomendados por la Asoclacidn
de Exportadores sobre la base de nuestra prioridad centrada en
industrias procesadoras = de recursos. De 3Jos 17 exportadores
entrevistados, clasificados por producto vy categoria, 7 procesan
productos agricolas y ganaderos, 3 son compafiias de comercializacidn
internacional, 1 es una cooperativa, 3 producen maquinaria, 2 articulosg
de ‘lana y 1 produce productos farmacéuticos y equipos de laboratorio.
La mayoria pertenecen a la industria mediana 'y desempefian un papel muy
activo en cada sector y la {ltima compafiia estd incluida entre las 50 de
mayor envergadura

3-1 Compafiias de Comercializacidn Internacional

La Ley de Promocidn de las Exportaciones establece un régimen de
promocidn para el establecimiento de compafifas de comercializacibn
internacional ¥ para promover ia exportacidn de - productos
manufacturadog,  Hemos sido informados gque 4 o 5 compafiias han
participado en este programa. Hay 5 |<grandes ' compafiias de
comercializacidén  internacional de origen extranjero . gue manejan
exportaciones de granos y otras 2 nacionales gque se ocupan de la
exportacibn de lana, pero no estan interesadas en el programa. Las
compafilas de comercializacidén internacional consultadas son exportadoras
de bienes de capital y de plantas llave en mano, principalmente a paises
latinoamericanos, amparindose en las ventajas ofrecidas por las lineas
de crédito oficiales y acuerdos bilaterales de intercambio, En
realidad, no son lo que nosotros consideramos compafilas de



internacional sino m&s bien . compafiias consultoras de ingenieria o
exportadores especializados en bienes de capital. Deberian expandir sus
negocios e incluir importaciones y comercio internc para cubrirvse de los
riesqos que representa una - sola linea de megocios 'y actividad
unidireccional como.lo es la exportacidm. Las exportaciones . en general
de hierro y acero, derivados del petréleo y etileno, que son realizadas
directamente por los fabricantes, pueden: incluirse en - sus - lineas
comrciales, lo mismo que las importaciones que pudieran gatisfacer. las
necesidades esenciales del pais. De hacerse esto, " la: capacidad
financiera de las compafifas de comercializacién. internacional debe ser
apoyada mediante el otorgamiento de financiacidén a largo -plazo.. sin
garantia real. Se proporcionard mas inforimacidn en la ssccidn gue

sigue.

Cuadyo V=3~1 EBExportacién de Manufacturas

(en_miles'US$; %f

Provincia Bstableci- 1984 1085 ) Camblo Pparticipa-
. mientos (1) (;985/84) cion(}QBd)
Total 966 3.762.630 4.481.325 19,1 100,0
Capital Federal i24 . 152.788  211.427 38,4 4,1
Buenos Alres - 443 2.024.448 2,358,742 . 16,5 53,8
Catamarca 2 * : . * LA *
Cordoba 65 308.244 414,252 34,4 8,2
Corrientes - 8 . 7.809 54,174  693,7 0,2
Chaco 14 46,420 - 49,776 7,2 1,2
Chubut. 10 73.445 108.533 . 47;8 - 2,0’
Entre Rios . 16 51.948 69.282 . 33,4 1,4
Formogsa 1 * L% Lok *
Jujuy 11 65.247 46,819 -28,2 - 1,7
La Pampa 3 3.274 3.912 19,5 . 0,1
La Rioja 2 * * * *
M?ngoza 57 42,724 42,228 -1,2 1,1
MlSlo?es 33 91.956 84.978 -~7,6 2,4
Neuquén 3 6.639 8.030 21,0 0,2
Rio Negro 15 27.472 36.882 34,3 0,7
salta 9 27.126 21,752 -19,8 0,7
San Juﬁn . 12 = 6.448 7.003 . 8,6 0,2
San Luis 3 888 ~1.,532 72,5 0,0
Santa Cruz 2 * : * . .-‘*'
Santa Fe 93 1 706,391 860.253 21,8 18,8
Santiago del Estero 1 * * b !*
Tucumén 37 103,606 85.838  -17,2 2,8
Tierra del Fuego 2 * * ‘ * *

Fuente: Direccién General de Informacidn Industrial -
Notas: {1) Establecimientos que exportan anualmente mas de
US$1.000,000 ' S
(2) Proyecciones
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32, quperativas de Exportacidn

o iba promocidn de cooperativas de exportacién es un programa tnico
interuqido-por la ‘Ley de Promocidén de las Exportaciones, gque no se
conoce*en'ia experiencia. japonesa. En Japdén se han establecido muchas
coopﬁrativasj“de- fabricantes por diferentes sectores industriales con
propbsitos similares para emprender actividades comunes como compra de
materias primas, produccidn, ventas, promocién de ventas, publicidad en
el. exterior, eté., a’ fin de minimizar el costo por fabricante
individual; sin embargo, no se¢ han -involucrade directamente en el
negocico de la exportacidén. - Se estima que hay alrededor de 10
cooperativas o consorcios que manejan productos alimenticios, frutas,
articulos de cuero, calzado, mobiliario, pescado, productos gquimicos,
herramientas de mano, materiales para 1la construccidn, tejidos,
articulos ‘de’ peleteria y construceién de hoteles, de los cnales 3
grupos, due cubren articulos de cuero, productos alimenticios y frutas,
son los mis activos. Hay varios incentivos fiscales y financieros para
promover e§tas actividades,: incluyendc ayuda financiera para establecer
depbsitos de almacenaje en el exterior, La cooperativa de exportadores
de articulos de cuero que consultamos es la fnica organizacién que
establecid un depdsito en el exterior; sin embargo, la ayuda financiera
no fue proporcionada debido a la demora en poner el sistema en préactica.

.En el casd de la cooperativa de fabricantes de articulos de cuero,
no todos fabrican los mismos productos sino mis bien diferentes y con
variedad, para ser almacenados y exhibidos en el depbsito establecido en
Nueva -York, pero puede que no tengan suficiente capacidad para cumplir
con - las 6rdenes .en gran cantidad gue normalmente c¢olocan los
importadores de EE.UU,. Se podria entonces establecer instalaciones
comunes de produccidn.para aumentar la capacidad y la productividad.

Hubo sdlo un caso .de un depbsito de ultramar establecido  en
Rotterdam por un gobierno provincial para apoyar a los exportadores que
astaban abasteciendo de sus productos a los mercados europeos en forma
continua, a fin de asegurar entregas rapidas y constantes de sus
productos a sus clientes.

3-3 gistema de Produccidn

Recientemente, la mayoria de los fabricantes-exportadores han
mejorado sus instalaciones de produccidén o bien han introducido
gradualmente tecnclogia avanzada en sus sistemas de produccidn. Algunos
- fabricantes equipados con maquinaria obsoleta han instrumentado
programas de inversién para un futuro cercano, a fin de mejorar su
productividad; son = fabricantes de cuero, productos de cuero,
méquinas-herramientas, sudieres y queso.

El -sistema de control de calidad se emplea por la mayoria de
fabricantes. - Sin embargo, en s6lo algunas de las plantas que visitamos,
habia instalados eguipos de control de nivel internacional. Se aplican
normas de nivel internacional y no las IRAM en sus exportaciones.
Envian muestras o especificacioneé de los productos para la aprobacidn
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de los importadores e inician la produceidn al recibir los pedidos,
excepto en. los casos de productos lacteos y aceites vegetales, S4lo unos
pocos tienen  programas de capacitacibn para 1o0$ obreros;-mient;as que
otros. efectfian la capacitacidédn en el mismo ;trabajo; Son  pocos los
fabricantes que disponen de lineas de proaucciﬁn.ksgpa:adas para’ las
oxportaciones. La relacién exportacién/produccién de.'la mayorla-de los
fabricantes consultados estd por encima. .del ‘10%-y -la de algunos
productos como el cuero y fundicidén en molde excede el 60%. Hay amplio
margen para mejorar los sistemas y. las instalaciones de producciény sin
embargo, la mayoria tienen sus programag de inversidn en suspensc debildo
a la falta de confianza en el futuro de la economia y en los futuros
incentivos econdmicos, las altas tasas de interés y la sobrevaluacidn
del tipo de cambio. : '

3~4 Actividades de Promocidn de las Exportaciones

§6lo dos fabricantes de entre los entnevistadgs {ver: p.v-107)
tienen una sucursal cada uno en el extranjero, mientras due otros dos
tienen oficina de representacidédn.. Otors exportan-a agentes de ventas:
Cuatro de ellos asisten a ferias de comercio internacionales y: iseis,
efctfian viajes de negocios al exterior no muy a menudo,  Nadie efectia
'inVestigacionés de mercado ni publicidad en el exterior., S6lo unos
pocos imprimen catdlogos en inglés para- uso comercial. La informacién
‘de mercado se obtiene por intermedio ‘de -los Agregados comerciales,
sucursales, representatnes y agentes en el extranjero y de los viajes de
negocios al exterior. No obstante, tal informacidn tiende a referirse &
operaciones concretas, no a la llamada informacidn de mercado. ‘Algunos
obtienen individualmente y por sus propios medios publicaciones de
negocios, matérial con datos técnicos e informacidn de disefio. Respecto
a la informacidn proporcionada por los Agregados Comerciales, la mayoria
de exportadores afirman que no estin sastisfechos con el contepido y que
se recibe a destiempo. Debe intensificarse la actividad destinada a
obtener y recopilar informacidén de mercado y reforzarse la actividad de
los exportadores para la promocidn de ventas, :

3~-5 Factores que Obstfuyen las Exportaciones

A continuacidn se detallan los factores gue afectan el
comportamientc de las exportaciones, segln el resultade de  nuestras
consultas. El factor gue mas afecta las cotizaciones de precios es la
existencia de retenciones a la exportacién vy, por oOtra parte, el factor
que mas afecta el comportamiento -fluido de. las exportaciones ‘es’ la
ineficiencia de las instalacionhes portuarias entre otros, ademds de.los
cuellos de botella de orden 1legal y administrativo mencionados
anteriormente. :

Otros factores menciohados por los exporiadores son el alto costo
de los fletes maritimos, el alto costo de las materias primas y partes
locales, 21 incremento de los impuestos directés, el costo de la energia
~eléctrica,’ el alto precio y la inferior calidad de los materiales- de
empaque, las huelgas, la baja productividad@ de las instalaclones de
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produceidn, los bajos preclos . internacionales, = las exportaciones
subsidiadas en el exterior, la sobrevaluacidén del tipo de cambio, los
altos  aranceles de importacidn que gravan la maquinaria importada, los
serviclos ineficlentes de comunicacién internacional, la baja frecuencia
de -los servicios de transporte maritimo internacional, los elevados
costos portuarios, la falta de demanda del exterior, etc, - Seglin se
puede apreciar, son muchos los factores negativos que deben eliminarse
mediante esfuerzos tanto del sector piblico como del sector privado.



4. EL ROL DE LAS COMPANIAS DE COMFRCIALIZACION INTERNACIONAL

Ex1sten varias maneras de comerclallzar productos _en mercados
extranjeros. La mayoria de los fabricantes: en Argentina comercializan
directamente las exportaciones por - si.  -mismos  y- otros - forman
organizaciones de venta junto con grupos de fabricantes. con el propdsito
de perseguir intereses  comunes  y también de disminuir- -los - costos.
Pueden darse algunos casos de pequeflas y medianas empresas que utillcen
los servicios de otros exportadores. a causa de su incapacidad ‘para
dedicarse a exportaciones directas.

La mayoria de las compafiias de comercializacién internacional de la
Argentina se han ocupado de comercializar productos primarios tales como
granos, lana, carne vacuna, cuero de vacd y aceite, etc. y algunas de
ellas estan exportando productos industriales, principalmente bienes de

capital.

4-1 Expansidn de las Exportaciones Manufacturadas y de las Compafilas de
Comercializacidn Internaciocnal

Japbn se ha visto en la necesidad de adqu1r1r, materias prxmarlas
bdsicas de paises extranjeros en las condiciones mis . favorables.
También ha sido . necesario crear canales de exportacidn para sus
productos. Bajo estas coﬁdicianes, las compafiias de comercializacidn
internacional japonesas han expandido sus actividades y han establecido
redes de informacidén internacional a través de las cuales saben cdmo
utilizar los canales de comercio para la promocidn de las ventas de los
productos industriales japoneses,

4-1-1 Compeortamiento Reciente dé las Exportaciones

Segfin -las estadisticas de INDEC, el monto total de las
exportaciones en 1985 fue de US$8.396 millones contra el monto total de
las importaciones de US$3,.815 millones, 1o cual arrojd una balanza
comercial favorable de US$%4,581 millones (Cuadro V-4-1},. En 1986, la
balanza comercial que cubre los 5 meses de enero a mayo eg ain favorable
con un monto acumuladeo de US$779 millones, a pesar del hecho de gue las
sumas de las importaciones en los primeros cinco meses de 1986 son casi
las mismas que las de 1985, Sin embargo, el saldo de US$1.786 millones
de los primeros cinco meses de 1985 contrasta notablemente con los
US$779 millones de 1986, Comparese del mismo modo el monto de
exportacidm de US$3.438 millones en el periode de enero a mayo de 1985
con los US$2.404 millones del mismo periodo en 1986,

‘Bajo estas circunstancias, se deberia fomentar constantemente el
incremento de las exportaciones, sobre todo teniendo en cuenta el hecho
de que el pals tiene una enorme deuda externa, presumiblemente de
US$50.000 millones en 1984 y de US$52,000 millones en 1985.. Se deberia
poner énfasis en la importancia de las exportaciones, tanto en el campo
de los productos agricolas convencionales como en el de los productos
industriales. -
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La mejora eén la situacidn de los pagos externos a través de un alto
exedente comercial es fundamental para el crecimiento econdmico de la
nacidn,

- 'Seglin el Cuadro V-4-1, el comercio argentino arrojd un superavit de
alrededor de US$4.581 millones en 1985, y las exportaciones en 1985
ofrecieéron una leve mejora en el monto de divisas en comparacién con el
afic anterior. Es conveniente que se mantenga esta tendencia en lo
posible. :

Cuadro V~4-1 Comercio Exterior Argentino

{millones de US$}

Mes | 1985 1986
E - - R — -
§porta ITporta Saldo Esporta I@porta saldo
cliones clrones clones clones

Enero 625 374 +251 503 330 +173

Febrero 531 265 +266 470 276 +194

Marzo 047 338 +309 518 307 +211

Abril 829 342 +487 543 381 +162

Mayo 806 333 +473 370 331 +39

Subtotal  3.438 1.652  +1.786 2,404 1.62% +779

(Enero—-

Mayo)

Junio ' 934 253 +681

Julio 900 354 +546

Agoste 716 331 +385

Sati- 695 295 +400

 embre :

Octubre 565 325 +240

Noviembre 571 320 +251

Diciembre 577 285 +292

Total 8.396 3.815 +4.581

Fuente: INDEC
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Cuadro V-4-2 Sucursales en el Exterior de las Compafiias Generales de
Comercializacidn Internacional Japonesas, 1961 y 1970

. América Andrica Hedlo Af_' .
Y rica aania TOTAL
Asia del Norte Latina Europa Oriente & S
: g 3 F] R Y
Hitsul 1961 237! 14 1Y e L 5 3 67
- 1970 39 1B 2% w 8 - s 1 140
. 3} : ’ ' 3 3) 55
Mitsubishi 1961 18 1wt 10 s 5 5 3
© 1870 23 17 11 6 7 1n ? a2
. 1) o 3}
Harubeni - 1981 n 8 ) 54 4 5 4 56
1970 27 15 10 14 6 9 6 87
bS] b))
¢. Itoh 1961 15 s 12 5*) 4 5 ¥ 53
o 1970 17 13 12 14 P 8 3 8
' 4 a a 3
Sunitone 1961 16 1 4 4 P 1 1 34
1970 20 10 1n 11 5 6 % 70
- 2
Hlgsho-Iwai o651 Py 9 3 10 4 s ® 68
1970 21 12 5 14 6 3 8 75
. 4 4 . 3)
Toyo Menka 1961 12 7 8 2 3 L 3 3
1970 1 10 9 8 3 4 " 35
Nichiman " 161 23 12 6 ! ! 6 2 56
1976 20 10 8 9 5 7 3 62
2y 3) : 4
Kanematsu-Gosho = 1961 0 s 3 n 3 2 2 43
1970 15 1n 4 7 ¥ 3 6 a7
: 3 3
Ataxa 1861 12 53 2H 4 I 0 ¥ 27}
{sbsorbed by C. 1970 14 10 5 6 2 2 7 P
Itoh in 1977}
total 1961 185 g0 76 49 anH 3s¥! 0¥ 495
1370 213 126 101 114 50 3 65 . 742

Fuente: I. Yamazawa y H. Xohama, "Las Compafiias de Comercializacidn
Internacional y la Expansién del Comercio Exterior: Japdn,
Corea y Tailandia" E4. K: Ohkawa y G. Ranis; "Japén y los
Paises en Desarrolle", Oxford, Basil Backwell, 1985, p. 434,
Referencias: 1) E1 +total de Nissho e 1Iwai, que eran compailias
‘separadas en 1961,
2) El total de Kanematsu y CGosho, dgue eran compafiias
separadas en 1961, _ ' o
3) La relacién entre el nilmero de sucursales en el
exterior en 1970 y en 1961 es mayor que 1,5, que es la
relacién (Compaiiia General de-  Comercializacidn
Internacional) entre el total de las sucursales en
1970 y el total en 1961. ) _
4) La relacidn entre las sucursales en 1970 y las
sucursales en 1961 es superior a 3.

Mientras tanto, es verdad que, de cuando en cuando, los paises en
vias de desarrollo presentan argumentos extremos para no aceptar los
términos y condiciones {condicionamientos) gue les puedan imponer las
organizaciones monetarias internacionales tales como el FMI o el Banco
Mundial, o para no poner en prictica los condicionamientos convenidos,
con el fundamento de que los mismos son demasiado ignominiosas y que se
llevan a cabo a costa del sacrificio del nivel de vida nacional. Este
tipo de argumentos es demasiado patridtico e induce flcilmente a gue el
pueblo los respalde. No obstante, es en realidad perjudicial para el
pais y el pueblo a largo plazo.

Todos los sdbados se transmitian programas televisivos de debate
referentes a la promocidn de las exportaciones., Las relaciones piblicas
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a-trgvés de los medios masivos, es decir radio, televisidén, prensa y
cine; condpciran a lograr el concenso nacional para la promocién de las
exportaciones y una "mentalidad exportadora®.

4-1~2 Compafiias Exportadoras y Compafiias de Comercializacién
Internacional

Se estima que en la Argentina hay alrededor de 1.000 exportadores,
pero- 'la mayoria de ellos son fabricantes que hacen -la exportacidn
directa de sus productos, -tales como maquinarias, acefo, productos
petroguimicos, ete. en forma individual. Se dice que el 80% del total
de 'las. exportaciones de articulos manufacturados argentinos ha estado a
cargo de los 50 mayores - fabricantes-exportadores.  Unas pocas compafiias
tienen sus propios representantes o agentes en el exterior, pero son
demasiado pocos para cubrir un drea extensa. Estos exportadores manejan
egsencialmente sus proplos productos; por lo tanto, no forman parte de lo
que se ha dado en llamar "compafilas de comercializacién internacional",
que ‘se ocupan de prestar diversos servicios vinculados con el comercio
exterior y cubren una extensa &rea de negocios y productos,

Lleva tiempo contar con una cantidad de “compafilas generales de
comercializacidn internacional" con redes internacionales de comercio e
informacidén completas y con capacidad = integral - para desempefiar
actividades comerciales. competitivas a nivel internacional, asi como
para completar :la capacitacién de una cantidad suficiente de personas
calificadas para. trabajar en las mismas. De igual modo, para Ilos
fabricantes-exportadores argentinos seria una sabia estrategia confiar,
por ahora, en Jlas compafiias generales de comercializacidn internacional
extranjeras en Argentina, hasta que las compafiias de comercializacidn
internacional argentinas se independicen por completo.

'Antes:de pasar a discutir las funciones y méritos de las compafiias
generales . de comercializacidn internacional de Japén, citaremos otro
‘ejemplo de compafiias. de -comercializacidn internacional  en Brasil. El
&xito considerable de la-promocidén de las exportaciones brasilefias en
aflos recientes es atribuible a las compafiias de comercializacién
internacinal que exportan productos industriales. La experiencia de
Brasil es-  muy importante y hay un grupo de alrededor de cincuenta
compafiias de comercializacidn internacional, algunas de las cuales son
estatales y otras cuentan con la participacién de capital oficial y
también con capital absolutamente privado. . Han sido formadas bajo la
proteccitn: de una legislacién gue les otorga incentivos fiscales vy
financleros, entre los cuales se 'encuentran la exencidn y deduccidn de
impuestos, la provisién de créditos financieros a tasas de  interés
preferenciales, etc., que son similares a los beneficios ofrecidos por
la Ley de Promecién de las Exportaciones, instituida en forma reciente

en la Argentina,

Las Empresas Comerciales Exportadoras fueron formadas pard promover
las exportaciones industriales sobre la base de una propuesta del
gobierno . del Brasil. La mayoria de las compafiias de comercializacidn
jinternacional brasilefias no son grandes y han nacido a partir de las
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compaiiias cafetaleras. Sin embargo, han logrado expandir sus lineas de
negocios y el volumen de las exportaciones. - Este &xito se puede deper a
diferentes factores, entre los cuales. ‘gefialarenos como - los  mAs
importantes a la existencia de espiritu. de . empresa por parte de la
conduccidn empresaria, instalaciones de produccidn - con economia de
escala vy medidas promocionales positivas. del goblerno. : : '

Por otro lado, = en Argentina  hay algunas' compafiias de
comercializacidén internacional gue - manejan maquinarias, . productos
industriales, bienes de capital o plantas llave en mano, tales como. Ja
construceidn de hoteles u hospitales, plantas procesadoras de allmentos,_
etc., pr1n01palmente en el mercade latinoamericano. . . Sus antecedentesg
histéricos ablo datan de 5 a 10 aflos, salvo unas pocas excepciones y.
debido a 1la lnsuflclencla de. personal- para- expandir sus actividades
comerczales,= sus negocios - se limitan en - su - mayoria ‘a paises
latioamericanos a los cuales las autoridades argentinas -ocasionalmente-
otorgan lineas de crédito que puedan utilizarse con fac;lldad. Aungue.
hace muy pocO. se- comenzd a introducir algﬁn tipe de producto industrial
argentino en mercados estadounldenbes G canadlenses, no es una tarea
facil de lograr. : L ST

Como ya hemos mencionado, la mayoria de las grandes - empresas
. industriales argentinas han tratado de efectuar exportaciones directas y
hasta . ahora lo han . logrado exitosamente en el ‘mercado; -laticamericano..
Teniendo en cuenta la cantldad de mano .de obra. calificada para. el
comercio internacional, es - dificil desariollar mercados fuera -del
territorio de latinoamérica; pero se debe considerar ‘el haecho de. que no
es - conveniente depositar demasiada ' confianza: ‘en . los - mercados
latincamericanos a causa de su.poder_adquiSitiVO y solvencia. En. este
aspecto, no se debe descuidar .la diversificacién de los mercados. de
ultramax y la capacitacién ' de . personal calificado - para  1la
comercializacién de las exportaciones. : L

Mientras ' tanto, algunos pequenos y - medianos fabrlcantes de la
Argentlna formaron un grupo para creay una- agrupacion exportadora con ‘el
objeto de perseguir intereses comunes y al mismo tiempo abaratar costos.
Se ha. podido apreciar esta tendencla en forma notable entre aquéllos gque
se han dedicado a la fabricacién de artesanias. = Esta es una buena
manera de iniciarse en el negocio de las exportaciones para agquéllos que
no tienen experiéncia en el comercio internacional. Debemos admitir que
la promocidn . de las exportaciones no se puede lograr ficilmente sin el
esfuerzo constante de personas callflcadas. :

En conexién con la prom001on de las . exportaciones argentinas,
debemos mencionar un hecho, aungue pueda alejarse en-. cierto modo del
tema :de las - funciones, canales . de .comercializacién . o - servicios
informativos. de las compafiias de comer01allzac1on internacional.

Todas las personas entreVLStadas, de una manera u otra involucradas
en la .exportacidn, se quejan de  la- 1m9031c16n de los. ‘derechos de
exporta01on, qgue se apllcan a varios articulos manufacturados de orlgen'
tanto industrial como agricola. : ' :
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En el momento oportuno, los factores fundamentales a tomar en
cuenta para la promocidn de las exportaciones por parte del sector
privade exportador, seglin nuestro punto de vista, son los siguientes;

1) Competitividad

2) Contrel de calidad y administracidédn de costos
3) Abastecimiento estable

4} Investigacién de mercado

5) Flete como factor condicionante del precio de compra
6) Promocidn de las ventas

La mayoria de los exportadores sefiald que el presente sistema de
derechos de exportacidén podria deteriorar los puntos recién mencionados
¥ que los c¢olocarfa en una posicién muy Jdificil para promover las
exportaciones, a menos gue mejore la situacidn actual.

Todos  ellos entienden c¢laramente que el ‘sistema de reembeolso y
reintegro de impuestos existe y tiene vigencia legal. No cobstante, se
quejan- de que nadie sabe c¢uando se materializari dicho reembolso o
reintégro. De esta manera, el hecho de esperar el reintegro sin ninguna
notificacidén, por tiempo indeterminado, resulta una molestia para
aquellos exportadores que ya han pagado los impuestos.

Algunas personas criticaron el hecho de que el problema esté basado
en el equilibrio de poder entre la Secretaria de Industria y Comercio
Exterior y la  Secretaria de Hacienda o DGI. Seglin dichas personas,
mientras la {iltima insista en la prioridad de cobrar impuestos, a la
primera le serd practicamente imposible poner en.vigor el sistema de
reembolso. y reintegro de impuestos, no importa cudnto se esfuerce en
tratar de convencer a los exportadores sobre los méritos del sistema.
Todos. acentuaron el hecho de gque el mercado nacional no tiene
dificultades para la venta de sus productos en forma rentable y que
pocos exportar&n con gusto sus productos a palses extranjeros si las
génancias son escasas, se presentan riesges y los precedimientos  son
complicados.

. En virtud del decreto 173/85 se otorgd un beneficio del 10% del
valor FOB de las exportaciones a ser deducido de la renta imponible.
Asimismo el decreto 174/85 establecid la reglamentacidn de los
consorcios y cooperativas exportadoras. El decreto 175/85_establecié un
sistema para regular las compafiias de comercializacidn internacional,
mientras que el decreto 176/85 autorizd programas de intercambio
compensado. El decreto.178/85 exime del impuesto al sellado de los
contratos de exportacién. El decreto 179/85 dispuso un gravamen del
0,5% sobre las importaciones para formar el Fondo Nacional de Promocidn
de las Exportaciones y el decreto 525/85 modifica el régimen de
exportacibn de proyectos llave en mano, etc. Al mismo tiempo, el Banco
Central emitié una circular (OPRAC 1-49) que modifica el régimen de
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prefinanciacién, financiacién y postfinaniacidn de las_exportaciones.

Cabe decir que nadie se encuentra en condiciones de aclarar si. los
decretos en vigor mencionados sé llevan a cdbo con exactitud y esperamos
gque las quejas antedichas hayan sido provocadas por malos entendidos o]
malas 1nterpreta01ones inintencionales de los decretoq.

4-1-3 Red Informativa de las Compafifas de Comerc1allza016n
Internacional

La informacidn general sobre el mercado para las operaciones

diarias se obtiene gracias .a los siguientes ~medios: - 1)  agregados
comerciales en el extranjero en 63 grandes ciudades del mundeo, 2)
sucursales internacionaleés, 3} representantes, agentes, - clientes

internacionales y 4) viajes de negocios al extranjero, va men01onados en
la seccidn 2-3-1 de este capitulo V. o

Entre los medios enumerados, los circulos -gubernamentales.. se
precian de su bien corganizado enlace de: act1v1dades informativas entre
los agregados comerciales en el exterior y la Direccidn HNacional - de
Promocidén Comercial, que hace llegar a diario las. noticias..y mensajes
por télex de los agrégados comerciales a-las partes ‘intersadas.. Segin
las autoridades, estos télex se retransmlten automatlcamente en las
gentrales de télex de . las asociaciones, . empresas, OfLClnaS
gubernamentales locales y bancos para su posterlor dlstrlbu01on entre
los miembros vinculados. Una de las empresas ha experimentado que esta
informacidédn directa por tédlex se recibe y es altamente beneficiosa, en
especial en el caso de licitaciones internacionales de bienes de capital
o plantas llave en mano. :

Esta empresa tiene la configuracién de asociacidén transitoria
internacional y es semiestatal, Por -lo tanto, se. ve favorecida con
cierto respaldo de los organismos gubernamentales.

Otras .compafiias privadas se muestran. algo insatisfechas: con 1a
informacién de los agregados comerciales a causa de: - 1) la comunicacidn
indirecta a través de asociaciones u otras organizaciones, 2)
informacidn atrasada o desactuallzada gue a veces no-es meritoria, 3)
frecuente discontinuidad, etc.

‘Aungue la capacidad de los agregados comerciales. de servicio en el
extranjero se fortalecerd al compis de la politica gubernamental para la
promocién = de . las  exportaciones, no serd flcil  cumplir con los
requerimientos .de todas esas compaﬁlas privadas que ansian reunir toda
la informacidén pogible.

. Como' son muy pocas las compafilas qgue cuentan con - sucursales
internacionales, la mayoria .de ellas  confian principalmente en la
informacién que proviene de sus agentes y clientes en.el extrajero o de
sus proplos viajes de negocios.  Sin embargo,  este. tipo de .informacidn
tiende a, estar relacionada con negocios diarios particulares y no conla
llamada informacién o investigacién de mercado. Por lo tanto, en la
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medida_en tque la mayoria_de sus fuentes informativas estén limitadas de
estahmanera, no se podrf trazar un plan de comercializacidn a laxrgo
plazo basado en-investigacionés de mercado, aungue se obtenga clerta
informaqién Gtil a corto plazo., El esfuerzo constante y persistente en
1a conduceidn de investigaciones de mercado a nivel internacional es 1
“glave para la promocidn del comercio exterior. '

Una b0deqa argentina adaptd sus vinos al gusto del piliblico
estadounidense,  le dio otro nombre en las etiquetas para su marca de
exportacidn y gand un mercado en el que muchos otros vifiedos argentinos
han' tratado de penetrar sin éxito.

“El-punto es que 1o gue ha hecho dicha bodega para entrar en el tan
exigehte y. competitivo mercade norteamericano’ no es un métode eficdz
s6l¢ para &ste; cualguiera que busque un nuevo mercade debe conocer los
gustos del mismo y tratar de adaptar sus productos a los exigencias del
mercado si é&ste tiene un buen potencial a juzgar por los resultados de
la investigacidn de mercado, )

.-Es * importante que los exportadores argentinos sepan que los
exportadores . asi&ticos han efectuado estudios sobre los gustos del
plblico estadounidense y han transformado sus productos; en gran medida,
para satisfacerlos, y que ademds conozcan con qué herramientas cuentan
sus competidores, por ejemplo mayores . incentivos fiscales, condiciones
de crédito més favorables y respaldo gubernamental en aumento constante
para la promocidn de las exportaciones.

4~1-4 Personal Calificado en las Compafiias de Comercializacidn
Internacional

A excepcién de - aquéllos que - trabajan para comerciantes
internacionales ' de ‘granos, empresas multinacionales y compafiias
generales de comercializacidén internacinal, cuyo nimerc es limitado, la
informacién y el c¢onocimiento necesarios para el desempefio en: el
colmercio internacional son todavia insuficientes. Teniendo en cuenta el
heche que los negocios internacionales requieren una gran_experiencia y
un amplio conocimiento de la modalidad comercial internacional y a
veces, hasta una cierta clase de cultura para salvar las posibles
diferencias  existentes entre los dos. palises involucrados, ‘seria
conveniente establecer -~una organizacién o  institucidén. que “se
especlalizard en la formacion de profesiohales con vistas a dedicarse al
¢comercio internacional.

A fin de justificar esta aspiracidn, se citard a continuacidén un
ejemplo. Es el caso del duefic de una fabrica nacional de partes de
maquinarias que entrevistamos, ‘que abastece continuamente con sus
préductos a empresas multinacionales de Buenos Rires, CONO cpmponentes
del producto final a exportarse a varios paises. Este industrial ha
ansiado efectuar negocios internacionales con exportacidn directa y ha
participado en seminarios de promocién de las exportaciones auspiciados
por el gobierno central o los gobiernos provinciales. Sin embargo, en
lo que concierne a la préctica comercial, como arreglos de servicios de
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flete internacional, seguro maritimo, finanzas internacionales,
despachos d@e aduana, . etc., —que son procedimientos  rutinarios
indispensables para lleévar a cabo el comercic internacional, son las
mengionadas enmpresas multinacionales las gue se ocupan de todo, . Bajo
estas circunstancias; nadie de esta empresa, ni afin cuando el duefio se
empefiara en realizar exportaciones por su cuenta, tendrd la oportunidad
de adquirir los conocimientos necesarios sobre exportaciodn.

. Al mismo tiempo, el duefio tuvo la intencién de celebrar un acuerdo
de  asistencia - técnica con un fabricante. . japonés : de
miquinas-herramientas, pero se nos informd que no tenia conocimiento ni
informacién acerca de ddnde debia dirigirse o con quién debla ponerse en
contacto. Por lo tanto, se le aconse)b acercarse a’ la oficina de la
JETRO en Buenos Aires. Ademds, le informamos que compafiias generales de
comercializacidn internacional - japonesas actuarian = gustosas. como
intermediarias en el acuerdo de asistencia técnica entre su compafiia y
la f&brica japonesa  de magquinas herramientas.. Pard su:. mayor
informacidén, se le explicd que las funciones de la compalias- generales
de comercializacidn internacional japonesas en Buénos Aires no se
limitan al comercio entre Argentina y - Japdn sino que también cubren
otras &reas muy amplias como negocios internacionales. Finalmente, . el
propietario comprendié que las exportaciones de Argentina a - paises
latinoamericanos o aGn a paises europeos es posible por intermedio de
las compafiias de comercializacidn internacional. :

4-2 Las Compafiias de Comercializacidn Japonesas y su Importancia para
" Argentina

Las actividades comerciales diarias de estas compafiias se basan en
los mecanismos del mercado y participan libremente de cualquier tipo de
operaciocnes comerciales internacionalés o naciohales. 86lo aguéllas gue
ofrezcan los mejores términos y condiciones pueden tener éxito en los
negocios. A veces son tan competitivas que se las puede acusar de
competencia excesiva.

_ El capital més importante de un comerciante internacional es la
inteligencia de sus empleados, que tienen que haber sido bien entrenados
para enfrentar cualquier competencia. Si se dan estas. condicones, no
hay razdn para evitar la competencia del munde de las compafiias de
comercializacidn, de las que se espera que cumplan el rol de dedicarse
al principio del mecanismo del mercado. : .

Para hacer frente a la competencia exigente y para realizar las
'qctividades comerciales mas rentables las compafiias de comercializacién
internacional japonesas han establecido sug propias redes informativas
en. todo el mundo y han desarrollado diversas funciones basadas en
estrategias positivas de marketing internacional. Ce

Un economista expresd. su punto de vista con regpecto al futuro de
las conpafiias de comercializacidon internacional en. un articulo titulado
YEl . Sol Poniente, Compafiias = Generales 'de . Comercializacibén
‘Internacional”, gque llambé la atencidn de -las partes. interesadas a
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pringipio de la década de 1960 en Japén, cuando estaba atravesando por
el periodo de rdpido crecimiento.

Para muchos economistas y medios masivos de informacién fue muy
valioso el contenido del arxticulo y algunos vieron con pesimismo el

futuro de  las compafiias generales de comercializaciédn internacional,
concordando con su ldgica critica, que era la siguiente:

1) E1l wonto de las ventas y el indice de rentabilidad de estas
compafilas han experimentado una tendencia descendente afio tras afio.

2) A medida que crece el capital industrial hasta volverse gigantesco
al compds del rapido crecimiento de la economia japonesa, &1 mismo
ha comenzado a integrar sus propias redes de ventas, incluso en
palses extranjeros. Como consecuencia de ello, se acelerard la
eliminacidn de comerciantes mayoristas intermediarios.

3). Al ser comisionistas, estas compafilas son empresas en declinacidn,
como "el sol poniente"

Este razonamiento légico parecia ser acertado en vista que las
industrias exportadoras japonesas de gran actividad a nivel mundial como
Sony, Matsushita Electric Industry, Toyota Motors y HNissan Motors
comenzaron. a exportar productes como artefactos eléctrico-domésticos y
automdviles y miAs adelante, a importar la materia prima y maquinaria
necesaria para su produccidn en forma directa. Mas ain, esta tendencia
parecid extenderse a otras industrias,

_ Por leo tante, los razonamientos del economista arriba mencionados
parecian ser 1lbégicos; pero la realidad demostrd més tarde que los
argumentos no eran acertados, al volverse a examinar el posterior
desarrollo de las funciones comerciales de las compafilas de
comercializacidén internacional Japonesas.

La realidad evolucioné en forma contraria a las previsiones del
economista, de la siguiente manera:

1) Las compafilas generales de comercializacidn internacional han
continuado desarrollandce una intensa actividad en la adgquisicidn de
materias primas para las industrias pesada y quimica, que han hecho
enormes inversiones locales de capital para modernizar sus plantas
y ampliar sus instalaciones de produccidn.

2} Para satisfacer los requerimientos de las industrias pesada vy
quimica en expansidn a fin de lograr un abastecimiento estable de
materia prima a precios mas bajos por el Jlargo plazo, han
participado activamente en las inversiones internacionales para el
desarrollo de dichos recursos.

3) Las. compafiias generales de comercializacién internacional han
avmentado su personal en todo el mundo con el propdsito de expandir
sus redes comerciales paralelamente a la expansidn de la capacidad
productiva de las industrias pesada y quimica del Japdn.
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4) Las compafiias generales de comexcializacion internacional también
han tenido éxito al cultivar las rutas de exportacidn para
maquinarias eléctricas y vehiculos a motor.

5) También han participade en la inveérsidn internmacional como
organizadoras, en el campo de las industrias manufactureras
livianas, como la textil' y articulos  ‘diversos, que astaban
perdiendo su compet1t1v1dad internacional debido prlncipalmente al
aumento de los ingresos en Japdn,

6) Ademas de las actividades internacionales ya mencionadas, sus
actividades en el .campo nacional han llamado la -atencidmn, cuando
comenzaron a dedicarse a proyectos de desarrollo urbano en la zona
comercial de la ciudad. ‘

Muy poco tiempo atrds, las compafilas - de comercializacion
internacional Japonesas més importantes se unieron con las compafiias
locales de energia eléctrica y baje la forma de- asociacidn temporaria,
han emprendido la instalacidén de un sistema local de teléfonos por ‘medio
de cables de fibra Optica, utilizando las 1lineas de transwmisidn vy
distribucidn pertenecientes a estas Gltimas,

Estos nuevos y diversos proyectos emprendidos por las compafiias-de
comercializacidén internacional son totalmente diferentes a las’ func1ones
de simples comer01antes mayoristas. .

En vista de estos hechos, los argumentos del economista en “El Sol
Poniente: Compafilas Generales de Comercializacidn Internacional”
resultaron errdneos al final.

Lo anterior es una breve resefia histdrica de las recientes
actividades de las compafilas generales de comercializacidn 1nterna01onal
en el periodo de posguerra.

Con relacién a las redes comerciales, el Cuadro V-4-2 muestra la
cantidad y distribucidn de las sucursales de dichas compafiias.,

4-2-1 Red Informativa de las Compafilas de Comercializacidn
Internacional Japonesas

Una de las funciones b&sicas de las  compafifas generales de
comercializacién internacional es la de "informar”. La informacidn
veloz, puntual y altamente confiable no sb6lo es indispensable para el
desarrollo dé nuevas oportunidades comerciales sinc también importante
para intensificar las buenas relaciones tanto con: los clientes
nacionales como extranjeros.

Por lo tanto, las compafilas generales de comercializacién
internacional se han esforzado para reunir informacién directa de alta
calidad por medioc. de una "red informativa mundial’, para lo cual
establecieron un sistema dentro de la empresa tendiente a evaluar y
analizar la informacibén recibida de fuentes nacionales y extranijeras.
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Un ejemplo de la red informativa mundial formada por una de lag 9
compafiias generales de comercializacién internacional es el siguiente:
crearon su propia y exclusiva "“Red Global de Telecomunicaciones" que
- cubre casi todas sus 150 sucursales en el exterior, mediante la
instalacidn de sistemas de transmisién computarizada en las 5 sucursales
mds importantes. Se sostiene gue la distancia que cubre esta red
supera los 600.000 km. '

Por medio de estos sistemas automfticos de  transmisidn
computalizados instalados en las cinco estaciones transmisoras de las
sucursales de Tokio, Nueva York, Londres, Sidney y Bahrein, los mensajes
por télex de otras sucursales, se pueden recibir en una de las
estaciones transmisoras en unos pocos minutos, a menos gue las lineas
estén. ocupadas. . Por ejemplo, si el representante en Nairobi, Africa,
trata de enViar un télex a San Pablo, Brasil, 1o despachari primero a
Londres, desde donde el separador automético lo transmite a Tokio y
luego a Nueva York, para enviarlo finalmente a su destino en San Pablo.
El tiempo que toma la recepcién del mensaje en cualquier lugar del mundo
es de sdlo 5 minutos.

Este es el ejemplo de una compafiia, pero otras compafiias generales
de comercializacibén internacional lideres tienen sistemas més o menos
similares vy . se sostiene que la cantidad de mensajes gue manejan en un
dia excede los 50.000., Si el sistema mundial de télex se detuviera,
todas las actividades comerciales de estas compafias se paralizarian.

‘A través de estas redes de telecomunicacidn, los departamentos de
comercio, finanzas, administracién, etc, de las compafiias generales de
comercializacidn interndcional reciben a diario todo tipo de informacidn
en- encrmes cantidades. Basandose en la informacién recibida antes
mencionada, se colocardn o6rdenes de compra y venta y también se
efectuarin contratos de futuro para protegerse de las fluctuaciones del
tipo de cambio. No se debe considerar que la informacidn que ingresa se
limita a la necesaria para manejar los tratos comerciales diarios de
rutina. También cubre otros campos fuera de las actividades comerciales
directas. En otras palabras, estas empresas recogen dos tipos de
informacién a través de las redes informativas de sus sucursales
comerciales nacionales e internacionales. El primer tipo esta
relacionado con las actividades mercantiles y comerciales y el segundo
tipo es informacién general sobre aspectos econdmicos, politicos,
gociales y abGn culturales. El primer tipo es, por supuesto, la
informacién mAs importante cuando los departamentos comercial 'y
administrativo la necesitan v el segundo tipo de informacién se recopila
y analiza para asistir a la clipula gerencial en la toma de decisiones,

Toda compafiia general de comercializacidn internacional tiene una
gseccidbn que es denominada "Departamento de Informacidn e Investigacidn"
que se dedica exclusivamente a manejar la informacién antedicha y tiene
" su propia biblicteca donde se recopilan todo tipo de datos incluyendo
1ibros, revistas y peribédicos para consulta de sus empleados.

Mientras que el "Departamento de Informacidén e Investigacitn®
recoge y analiza la informacidn relacionada con las actividades y el
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planeamiento cowerclales, el "Departamento Técnico" refine informacidn
relacionada con la mds avanzada tecnologia industrial y se la suministra
a las industrias manufactureras. - ‘

Ademds, la recop11ac;on de 1nformac16n tanbién se reallza en forma
individual a través de los empleados gue trabajan tanto en las oficinas
nacionales como en el extranjero. Se mantiene un estrecho gcontacto
diarioc con organizaciones gubernamehtales, agencias, clientes vy
representantes con este fin, A través de esto tipo de contacto. persona
a persona se pueden obtener fragmentos de . informacién .que son
1ndlspensables para el analisis de situaciones. . Evaluar si cada uno de
los fragmentos de informdcidn es dtil o no para el andlisis de situacidn
de la etapa siguiente, depende por completo del sentido = comin
individual; por lo tanto se espera que los empleados de estas compafiias
rednan y analicen toda la informacidn due obtengan aungque é&sta o esté
directamente relacicnada con su especialidad comercial. La gerencia de
las compafifas generales de comercializacidn internacional forma a sus
empleados desde sus etapas de "trainees" para que puedan ser capaces de
reunir y analizar la informacidn y de progresar como mienmbro calificado
de la compaiiia.

*  Las companlas generales de comercializacidn internacional también
desempefian un importante rol al proporcionar a sus c¢lientes informacidn
sobre los mercados del exterior. A veces esta informacidn es sumamehte
apreciada como cuando se refiere a la situacidn del mercado o las
cosechas en los paises comunistas, donde este tipo de informacidn casi
nunca estd disponible © si lo estd, se encuentra desactualizada,

Ademds de su propio personal, pagan grandes sumas en concepto de
comisiones a personalidades locales may -influyentes en los circulos
politicos y econdmicos para gue actilen como coordinaderes de informacidn
ya que, de lo contrario, seria muy dificil'recopialr informacidn en
sitios donde existen dlferentes modalidades de tradicidn y- antecedentes
histdricos. '

Con respecto a la instalacidén de las redes de telecomunicacidn
internacional, los gastos .que insumen los egquipos son enormes.. .Una
compafiia lider estima que los gastos de mantenimiento y costo operativo
de su red de telecomunicaciones ascienden en un afio a mas de ¥ 10,000
millones {aproximadamente USS$65 millones al cambio de US§L = ¥153).
También gastan grandes sumas en concepto de esparcimiento con el objeto
de mantener la fluidez de las relaciones humanas y preservar los canales
de informacidn, En un sentido amplio, deben incluirse estos gastos de
esparcimiento -en . los gastos correspondientes a 1la obtencib6n de
informacidn,

4-2-2 singularidad de las Compaifiias de Comercializacidn Internacional
Japonesas
Hay en el mundo algunos casos {nicos de émpresas que han crecido

dentro del proceso histdrico de un determinado pais. Los "Bancos
Yercantiles" en Inglaterra, las "Corporaciones" en EE.UU, son ejemplos
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de tales empresas. . Las compafiias gencrales de comercializacién
internaPional japonesas son también empresas tipicas, que han jugado un
papel importante en promover el desarrollo de las industrias y las
exportaciones de Japdn.

Actualmente se estima gue hay mi&s de 10,000  compafiias de
comercializacién internacional en Japdn. Sb6lo 9, de todas ellas, son
conocidas como "compafiias generales de comercializacidn internacional®.
A  las restantes se las denomina “compafilas especializadas de
comercializacidn internacional",

si se compara las compafifas especializadas con las compafiias
generales estas Gltimas presentan las siguientes caracteristicas.

1) La primera es que abarcan una amplia gama y variedad de productos
tal como se muestra en el Cuadro V-4-3.

2) La segunda es que se adjudican el rol de combinar muchas funciones
diferentes para facilitar e incluso crear a una corriente de
operaciones comerciales entre proveedores y consumidores, asi como
afianzar el desarrollo de la industria correspondiente. Mas ain
lag compafilas ¢enerales siempre tratan de desarrollar nuevas
funciones en respuesta a los requerimientos de la economia mundial.

Las compafiias especializadas desarrollan 1a funcién = de
"ocomercializar® y a veces proveen “financiacién". "informacidén",
“desarrolle de  recursos", etc., para diversos productos que
comercializan, Pero la escala de sus actividades es mucho menor que la
desarrollada por las compafiias generales.

Las dos caracteristicas mencionadas, es decir 1) diversificacidn de
productos y 2) combinacidn de actividades varias, son las mds
importantes para distinguir a las compafiias generales de las compafiias
especializadas.

4-2-3 BActividades de las Compafilas Generales de Comercializacidn
Internacional

(1) Transacciones totales

Las compafiias generales de comercializacidén  internacional
japoﬁesas son conocidas por el volumen de operaciones y totales el
monto anual de las 9 compafiias lideres excedid 84 billones de yenes,
aproximédamente 3157.000 millones de ddlares (US§l = ¥235), en el
ejercicio fiscal 1983,

Sus actividades mercantiles se clasifican en 4 categorias:
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Participacidn en el monto total

Categoria
a. Interno 40,3%
b. Exportacidn 20,0%
c. Importacidn 23,6%
d. De ultramar 16,1%

Cuadro V-4~3 Principales Productos gue manejan las Compafilas Generales

de Comercializacidn Internacional

Grupo

Principales Productos

Hiexro y Acero

Metales nd

Hierro y otors metales ferrcosos, hierro en bruto,
Ferroaleaciones, acero semiterminado, productos de

“acero, carbdn

Aluminic, cobre, plomo, zinc, estafio, niquel, uranic,

Ferrosos cobalto, titanio, plata, otros metales no ferrosos y
productos terminados
Maquinaria Maquinaria industrial, equipos de transporte, de
constuccidn, maquinaria electrdnica, otra maguinaria
Combustibles " Petrbdleo crudo, gas licuado de petrdleo, gas natural
licuado, otros combustibles
Productos pProductos quimicos, farmacéutlcos, plastlcos,
Quimicos fertilizantes
Productos Productos agropecuarios, productos maritimos, -
Alimenticios productos alimenticios procesados, articulos de
confiteria, otros productos alimenticios
Tejidos Materias primas textiles, fibras, fibras sintéticas,
tejidos, otros
Otros Desarxrollo, construceidn vy productos afines, madera,
productos forestales, pasta de papel y papel, caucho,
mercaderias en general
Entre las categorias antes mencionadas, la de ultramar dgue
implica transacciones entre terceros paises como compradores ¥y
vendedores c¢on la intermediacidén de una compafiia general de

comercializacidn internacional,

ha aumentado su importancia durante

log Gltimos afios.
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A pesar de dificultades para lograr buenos negocios, todas las
compafiias generales de comercializacién internacional han sido
incentivadas para promover este tipo de operaciones.,

_ Es interesante observar que estos afios los negocios internos de
tales compafiias ha declinado debido a cierta depresién en la economia
interna del Japén, y por el contrario el comercic de ultramar muestra
una tendencia ascedente. El Cuadro V-4-4 refleja el volumen de
operaciones y la participacién por ramo gue alcanzaron las 9 compafiias
generales de comercializacién internacional.

. El desglose de las ventas en el ejercicio fiscal 1983 por tipo de

producto ser refleja en el Cuadro V-4-5. Los cowmbustibles y los
productos de la industria pesada tales como metales, maguinaria vy
productos quimicos alcanzan una participacién del 75% del total de
. ventas.

{2) Porcentaje en el comercio exterior

La participacién de las 9 grandes compafiias de comercializacidn
internacional en el total de las exportaciones de Japbn, fue del 47% y
en las importaciones, del 65% durante 1983 (ver Cuadros V-4-6 ¥y
v-4-7).

La razdn por la guée han aumentado la participacidn en el total de
las importaciones, mientras han declinade en el total de las
exportaciones, es la siguiente:

a) Como consecunencia de la crisis del petrbleo, las conpafiias
generales de comercializacidn internacional empezaron a importar
petrdleo directamente mediante acuerdos con paises arabes.

b) La tendencia entre los productores de exportar directamente
articulos electrodomésticos, automdviles, etc.

(3) Inversiones y préstamos en el exterior

El total de inversiones y préstamos en el exterior de las 9
grandes compafiias generales de comercializacidn internacicnal alcanzd
la ¢ifra de 1.290 mil millones de yenes a fines de marzo de 1984.

(4) Red de oficinas

Las 9 compafifas generales de comercializacidn internacional
tienen 1.081 oficinas en el exterior, gue cuentan con una dotacidn de
6.340 empleados japoneses y de 16.687 empleados locales. TLos Gltimos
representan tanto como el 23% del total de enpleados, gque alcanza a
72.000 personas.
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Cuadro V-4-6 Participacién de las 9 Principales Compafiias Genera;es de
Comercializacidén Internacional en el Volumen Total de
Despachos Aduaneros de Exportacién e Importacidén en Japdn

para el Afio Fiscal 1983

(millones @e . yenes)

EXPORTACION IMPORTACION
oy TS gy Participcla
Total de Japdn 36.130.698 100,0 30.601.438 100,0
ggziiiizlzs 16..806.933 46,5 19.846 .631 64,9
MITSUT 2.476.741 6,9 3.784.133 12,4
MITSUBISHI 2.657.255 7,3 5.159.628 16,9
C. ITOH 2.181.690 6,0 2.522.189 8,2
MARUBENT 3.361.624 9,3 2.335.726 7,6
SUMITOMO 2.626.624 7,3 1.760.836 5,7
NISSHO-IWAI 1.311.299 3,6 2.080.918 6,8
TOOMEN 934.676 2,6 936.162 3,1
KANEMATSU 500.986 1,4 754.102 2,5
NICHIMEN 753.038 2,1 512,937 1,7

Fuente: Direccidn de Aduanas, Ministerioc de Hacienda

Cuadro V-4-7 Tendencia de la Participacidén de las 9 Principales
Compafiias Generales de Comercializacidn Internacional
en el Volumen Total de Despachos Aduaneros de
Exportacidn {aflos fiscales) '

1975 1980 1983
Participacién en las Exportaciones 56,4 48,7 46,5
Participacidn en las Importaciones 55,6 56,0 64,9

Fuente: Direccidn de Aduanas, Ministerio de Hacienda
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4-3 Funciones de las Compafiias Generales de Comercializacién
Internacional

Son numerosas las funclones que desempefian las compafiias generales
y estén intimamente interrelacionadas. BEn general actiian en forma muy
econdmica y efectiva y tratan de desarrollar nuevas funciones para
enfrentar las necesidades de la economia mundial.

Sug funciones se clasifican en general, ‘en 2 grupos: funciones
"basicas" y funciones "derivadas". Las basicas pueden subdividirse en
"comercializacién”, "financiacién® e "informacién®., Las actividades de

"informacidn" va se detallaron antericrmente en el punto 4-2-2,

4-3-1 Funciones "Basicas"
{1} Comercializacidn

La funcidon més basica es la de actuar come intermediaric entre
proveedores y consumidores de productos y facilitar el flujo del
comercio en el pais y en el exterior. Han actuade en este tipo de
funcidn basica con una experiencia de mis de 1060 afios, utilizando su
red de distribucidn mundial.

Los productos gue manejan abarcan "desde misiles hasta fideos™,
segin dicen los medios masivos de comunicacidén. 8in embargo, hay
algunas caracteristicas a observar en su actuacidn, a saber.

a} Del total de sus negocios, aproximadamente el 70% lo cubren las
materias primas -y los bienes de produccién contra un 10% de los
bienes de consumo. Tienden a concluir negocios en gran escala
con comisiones bajas, de menos del 2%. . Los principales productos
son cereales, aceites, hierro, acero y productos petroguimicos.

b} La estructura de las mercaderias gque comercializan ha cambiado
drasticamente en forma paralela a los cambios en la estructura
industrial de 1la ecconomia japonesa, Manejahan tejidos vy
productos alimenticios hace 20 afios y productos de acerc y
guimicos hace 10 aflos. Desde entonces han aumentado gradualmente
los negocios de maguinaria, plantas industriales de gran escala y
productos electrdnicos. Actualmente la maguinaria representa mas
del 68% de las exportaciones japonesas.

¢} En el area de importacidn, se han concentrado en el negocioc de
los recursos naturales y las materias primas, aungue actualmente
estén incrementando la importacidn de productos terminados. En
primer lugar, la “friccidn comercial" entre Japbn y EE.UU. vy
también la CE, cred la necesidad de importar productos
manufacturados con el fin de compensar el desequilibrio
coﬁercial. En segundo lugar, debido al aumento del consumo
privado en el gasto nacional bruto de Japén, estas compafilas han
aumentado la importacién de productos terminados, incluyendo
productos vinculados con la meda y articulos deportivos. '
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d) El comercio de ultramar ha crecido r&pidamente, alcanzando el 16%
del total de las operaciones en 1983 contra wenecs del -10% hace 5
afios. Esto se debe a un aumento en la participacidon de estas
compafifas en el creciente negocio del intercambio compensade en
el mercado mundial. utilizando sus redes de informacidén en el
exterior. ’ ' '

{2) Financiacidn

La segunda funcidn bésica es la de "financiacidén", gque se puede
clasificar en dos tipos. El primero es “Cré&ditos comerciales" y el
segundo, "Préstamos" y "Garantias", I

Las 9 principales compafifas ofrecen financiacidn de ventas por
casi 14,8 billones de yenes y reciben a su vez créditos por dasi 9,8
billones de yenes, de manera que el crédito neto ofrecido por estas
compafifas era de 5 billones de yenes (aproximadamente US$21.000
millones, USS1 = ¥235) a fines de Marzo de 1984, En vista de que los
bancos Jjaponeses no desean correr el riesgo de prestar dinero a
empresas pequeilas o medianas, son las compafilas generales de
comercializacidn internacional las encargadas de tal funcidn,

4-3-2 Funciones "Derivadas"

ademds de las funciones basicas antes indicadas, las compafiias
generales de comercializacién internacional: estédn tratando de
desarrollar nuevas actividades para enfrentar las necesidades de la
sociedad industrial. Estas nuevas funciones se pueden denominar
"funciones derivadas". :

{1} Desarrollo de recursos

Japdbn no es rice en recursos naturales vy ha tenido gque depender
de materias primas importadas. En el caso de las materias primas
basicas como el petrdleo, el gas natural, el hierro, etc., tiene gue
importar casi todos sus requerimientos, por ejemplo, el 99,8% del
petrdlec, el 83,4% del carbdn, - el 99,6% del hierro y el 100% del
algoddn y la bauxita. Desde la década de 1950 en gue mostrd un alto
crecimientoe econdmico, hasta la década de 1970, Japdn ha incrementado
la importacidn de recursos naturales afio tras aflo. '

Las compafilas generales de comercialigacién internacional han
invertido sumas enormes en el desarrollc de recursos en el exterior
directamente . o en colaboracién con instituciones locales y
extranjeras. - Sus proyectos de desarrollo de recurscs cubren la gama
total de mateias bdsicas, por ejemplo, hierro, carbén, metales no
ferrosos como cobre, zinc, uranic y bauxita, petrdleo, GNL, madera,
sal,  productos agropecuarios y maritimos de todo tipo en todo el
mundo,
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(2) Intercambio de tecnologia

Las compafiias generales de comercializacidén internacional,
negocian no sdlo en mexcaderias sino tambi&én en rubros como
"tecnologia", o "informacidén"., A través de su red mundial de oficinas
han importado y exportado de Japdn tecnologia industrial,

a} Tecnologia extranjera hacia Japén

A Dbase de introducir tecnologia al Japdn, las compafiias
generales de comercializacién internacional han desarrollado nuevos
tipos de negocios, combinande esta actividad con otras operacicnes y
financiacién. Introdujeron la tecnologia de fibras sintéticas en la
década de 1950 y la tecnologia petroguimica en la década de 1960,
En la década de 1980 empezareon a introducir tecnologia en fuentes
alternativas de energia, tales como energia solar o geotérmica.

b) Tecnologia japonesa hacia el exterior

En la actuwalidad las compafilas generales esté&n organizando
activamente asociaciones temporarias de empresas en paises en
desarrolleo para la transferencia de tecnologia japonesa, lo cual
contribuird grandemente al desarrollo econdmico de tales paises,
tanto en industrias de mano de obra intensiva (tejidos, fibras) como
en la de industria pesada (hierro, petroguimica). Tal actividad se
desarrolld en cooperacidn con compafiias industriales y de ingenieria
japonesas.

(3) Organizacidn

Esta funcidn es la combinacion de todas las funciones mencionadas

anteriormente. Las compafiias generales de comercializacidn
internacional pueden conjugar todas las funciones para organizar y
coordinar distintos tipos de entidades comerciales, incluyendo

contratistas generales, empresas de ingenieria, instituciones
financieras, agencias gubernamentales en distintos paises, y promover
proyectos locales y en el exterior, tales como asociaciones
temporarias de empresas a nivel internacional o exportacién de grandes
plantas industriales y complejos petroquimicos o de produccidén
industrial de alimentos.

Muy recientement, las principales compafiias generales de
comercializacién internacional han participado, bajo la forma de
asociacidn temporaria de empresas, en la instalacidén de redes de
comunicacidtn por satélite y, conforme a otra modalidad de asociacidn
temporaria, en la instalacidén de un sistema local de teléfonos, lo
cual estuvo por largo tiempo monopolizado por una organizacidn
semiestatal, en colaboracién con la compaiiia de electricidad que posee
1ineas de transmisién de larga distancia.

su funcidén organizativa es muy diferente de la de un mero

mayorista e involucra enormes riesgos, los cuales se atreven a asumiy
al tomar la responsabilidad de completar los proyectos como
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organizadores, en la forma mds efectiva y econdmica, valiéndose de la
experiencia acumulada y de las ricas fuentes de informacidn.
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5. RECOMENDACIONES

5-1 Politica de Promocidn de las Exportaciones

La necesidad de establecer una politica de promocidén de las
exportaciones estable y consistente es ampliamente reconocida por el
sector plblico y privado y se espera que tanto la Ley de Promocidn de
las Exportaciones como la vreglamentacién para implementarla, sean
puestas en vigencia a la brevedad a fin de facilitar el comportamiento
comercial de las exportaciones.

Los exportadores estln. interesados en saber si los incentivos
fiscales establecidos por la Ley se pondran en practica prontamente y en
la forma adecuada y si el tipo de cambio seri mantenido. ' El reembolso

~automético del IVA deberia implementarse lo antes posible, junto con una
politica cambiaria consistente que evite la fluctuacién y la elevada
sobrevaluacién del RAustral.

Otras medidas fiscales que afectan las cotizaciones para las
operaciones de exportacién, son el sistema de retenciones a la
exportacién, los impuestos sobre fletes maritimos, los elevados
aranceles que gravan la importacidén de bienes de capital, etc. Das
retenciones a la exportacién de manufacturas deberian eliminarse y no
debieran imputarse al fondo INTA. El impuesto sobre flete maritimo fue
reducidor pero deberia eliminarse puesto que los exportadores sufren
desventajas debido a los altos costos de transporte. Los aranceles
sobre la importacién de bienes de capital también deberian eliminarse
para mejorar la productividad de los exportadoxes.

La estructura de ingresos fiscales, altamente dependiente en el
impuesto a los combustibles, el IVA y los impuestos al comercio
internacional, debe transformarse. Los sistemas de incentivos fiscales
bajo los programas de promocidn de las exportaciones no debieran estar
subordinados a razones fiscales., El1 establecimiento de medidas de
incentivo a la exportacién no deberia demorarse. En lugar del
Ministerio de Economia, es la Secretaria de Industria y Comercio
Exterior la que deberia decidir sobre el porcentaje de beneficios
fiscales, sobre la base de principios establecidos de acuerdo con la
politica de prioridad de exportacién dentro de lo cual se deben
especificar las industrias prioritarias.

Los exportadores que desean participar en los diversos regimenes de
promocién deben presentar, documentacion voluminosa por separado para
cada régimen. Dicha documentacidén deberia reducirse al minimo.

La simplificacién de los tramites de exportacidn es una urgente
necesidad tanto para el sector plblico como para el privado. FEs
. necesaric establecer delegaciones regionales de la Secretaria de
Industria y Comercio Exterior y de bancos autorizados a operar en
divisas y capacitar personal para los tramites de exportagidn en areas
del interior para establecer el sistema de ventanilla {nica,.
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Se espera que la nueva Ley de Promocién Industrial contendrd reglas
que armonicen con la Ley de Promocidn de las Exportaciones, Asimismo la
Ley de Inversiones Extranjeras y la de Transferencia de Tecnologia
deberian ser modificadas a fin de permitir incremento de las inversiones
extranjeras y la transferencia de tecnologia = para mejorar' la
productividad de las industrias de exportacidn. "

Es necesario establecer un sistema para garantizar los créditos de
exportacién de las pequefias y medianas industrias.

5.2 Actividades de las Organizaciones de Promocién de las Exportaciones

Es deseable establecer: un servicio de informacidn, ya que la
informacidn basica de mercado debe cubrir una amplia gama de temas y
requiere contar con gran cantidad de publicaciones sobre los mercados
del exterior., Para este propdsito se deberian establecer centros de
documentacidn informativa en las principales ciuvdades industriales del
pais. Deberia establecerse un sistema de investigacidn de mercado e
incluirselo en las actividades de desarrollo de mercado del -sector
pliblico. Deberian mejorarse el banco de datos para la promocidn de la
exportacidn y el sistema de informacidn de los agregados comerciales en
el exterior. ' :

Las asoclaciones de exportadores por ramo industrial deberian
organizarse como "consejos" para discutir e identificar los problemas
existentes en las exportaciones industriales de cada ramo.

Las actividades de promocidn de disefio del INTI deberia
incentivarse a fin de promover los disefios de exportacidn,

El nivel de normas industriales establecido por el IRAM deberia ser
mejorado al nivel de las normas internacionales de manera gque las normas
IRAM pudieran utilizarse como habilitantes para los certificados de
calidad en la exportacién,

5-3 Actividades de los Exportadores y Red de Informacidn Internacional

En Argentina los industriales exportan directamente sus productos,
y las compafilas especializadas de comercializacidn internacional son
pocas en ndmero. No han desarrollade todavia redes adecuadas de
comercializacidén en el exterior y no ¢uentan con personal y recopilacién
de informacidn adecvados. El factor més limitativo es la escasez de
personal competente vy experimentado en el comercio internacional. " La
informaci6én de mercado obtenida a través de clientes no es suficiente y
es vital gue se expandan las redes de obtencidtn de informaciédn en los
mercados potenciales. : ' o

Las compafiias de comercializaciém internacional entrevistadas son
agquéllas que se clasifican como especializadags. E1 alcance de sus
actividades debe ampliarse y diversificarse, debiéndose reforzar 8su
capacidad financiera y red comercial.
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Los consorcios o cooperativas de exportadores deben anumentar su
capacidad de produceién, mediante la modernizacidn de las instalaciones
de produccibn y la incorporacidn de mds integrantes que fabriquen los
mismos productos. Contar con instalaciones de produccidn en comin puede
ser de utilidad para este propdsito.

Las actividades de los exportadores en materia de desarrollo de
mercado estdn muy limitadas tal como se mencionara anteriormente y deben
intensificarse a fin de aumentar las exportaciones. En este aspecto se
necesita mayor apoyo gubernamental, Es necesario capacitar el personal
afectado al comercio internacional y es deseable organizar un sistema
para educar a las generaciones mas jovenes para que se califiquen en el
drea del comercio internacional, el cual reguiere una amplia gama de
conocimientos.,

Es necesario modernizar las instalaciones de produccidn para la
mayoria de los exportadores. KEs necesario realizar esfuerzos para
reducir los costos de los procesos de produccidn, de los métodos de
provisidn de materias primas y componentes, etc.
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